
 

 FUENTES DE INGRESO 

El proyecto se basa en la creación y comercialización de joyas inteligentes con un sistema de alarma 
integrado, diseñado para aumentar la seguridad personal. Estas joyas permiten contactar 
automáticamente con el 112 en caso de emergencia, ofreciendo una solución discreta, innovadora y 
funcional frente a situaciones de peligro. 

Perfil del cliente y disposición al pago 

Nuestro cliente objetivo valora principalmente la seguridad, la tranquilidad y la rapidez de respuesta 
ante una situación de riesgo. Se trata de personas dispuestas a invertir en un producto que combine 
diseño estético y tecnología, especialmente mujeres, personas mayores y colectivos vulnerables, así 
como familiares que buscan proteger a sus seres queridos.El cliente está dispuesto a pagar un precio 
superior al de una joya convencional, ya que el valor añadido del producto no es únicamente estético, 
sino también preventivo y protector. La percepción de utilidad en situaciones reales de emergencia 
justifica este mayor desembolso. 

Modelo de ingresos 

Las fuentes de ingreso del proyecto se dividen principalmente en dos: 

1.​ Venta directa del producto​
 

○​ Precio estimado por unidad: entre 80 y 150 euros, dependiendo del diseño, los 
materiales y las funcionalidades adicionales.​
 

○​ Este precio incluye la joya y el sistema de alarma integrado, listo para su uso.​
 

2.​ Servicios complementarios (opcional)​
 

○​ Suscripción mensual o anual de bajo coste (por ejemplo, 3–5 euros al mes) para 
mantenimiento del sistema, mejoras tecnológicas o servicios de soporte.​
 

○​ Posibilidad de versiones premium con mayores prestaciones. 

Justificación del valor 

El cliente no solo paga por una joya, sino por un sistema de protección personal que puede marcar la 
diferencia en una situación crítica. La combinación de diseño discreto, facilidad de uso y contacto 
directo con emergencias (112) aumenta la confianza del consumidor y refuerza su disposición a 
pagar.En conclusión, las fuentes de ingreso se basan en un producto con alto valor añadido, cuyo 
precio está justificado por la seguridad, la innovación y la tranquilidad que ofrece al usuario. 
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