ACTIVIDADES CLAVE

¢Cuales son las cosas mas importantes que debéis hacer para que vuestro proyecto
funcione?

Chestra debe ejecutar un conjunto de actividades fundamentales que permitan materializar
su propuesta de valor y garantizar el funcionamiento efectivo del modelo de negocio. Estas
actividades se clasifican en funcién de su naturaleza y se priorizan segun su impacto en el
éxito del proyecto.

Actividades de Produccion:

El desarrollo y mantenimiento de la plataforma tecnoldgica constituye la actividad productiva
central del proyecto. Esta actividad comprende la programacion y actualizacién continua del
sistema de matchmaking inteligente basado en inteligencia artificial, la integracién de
herramientas externas no-code/low-code (Bubble, Webflow, Glide), el desarrollo del
dashboard de métricas automatizado, la implementacion del tablero Kanban con hitos
semanales y la creacion de los espacios de equipo con integracion de horarios mediante
Google Calendar. Esta actividad no se puede externalizar, ya que constituye el conocimiento
técnico (know-how) fundamental del negocio.

La investigacion, validacion y actualizacion del catalogo de ideas de negocio representa otra
actividad productiva critica. Esta tarea implica la identificacion de oportunidades de mercado
viables, la categorizacion segun tiempo requerido (Mini 20h, Midi 40h, Maxi 60h), habilidad
principal (Tech, Creativo, Comercial) e inversion inicial (0€, <100€, <500€), y la validacion
mediante investigacion de mercado preliminar. El catdlogo debe actualizarse
constantemente para incorporar tendencias emergentes y eliminar ideas que pierden
viabilidad.

La creacibn de roadmaps personalizados segun industria constituye una actividad
productiva especifica para el nivel Chestra Pro, requiriendo disefio metodolégico adaptado a
sectores particulares manteniendo la estructura base del roadmap ultra-condensado de 30
dias.

El disefio y elaboracién de plantillas legales (términos de servicio, politicas de privacidad)
adaptadas a diferentes tipos de startups representa una actividad productiva que genera
valor diferenciado y reduce riesgos legales para los usuarios.

Actividades de Solucion de Problemas:

La gestion y optimizacion del sistema de matchmaking constituye una actividad continua de
solucion de problemas. Esta tarea implica el analisis de los cuestionarios psicolégicos de
compromiso, el ajuste de algoritmos segun resultados obtenidos, la resolucion de
incompatibilidades entre miembros de equipos y la mejora iterativa de la precisién del
emparejamiento basandose en las métricas de éxito de los equipos formados.

La realizacion de mentorias grupales semanales para usuarios del plan Chestra Pro
representa una actividad de solucion de problemas personalizada, donde mentores



experimentados abordan obstaculos especificos que enfrentan los equipos durante su
proceso de lanzamiento. Esta actividad requiere coordinacion de agendas, preparacion de
contenidos relevantes y seguimiento de casos particulares.

El soporte técnico y operativo a usuarios constituye una actividad de resolucion de
problemas cotidianos relacionados con el uso de la plataforma, integraciéon de herramientas
externas, interpretacion de métricas y navegacion por el roadmap de 30 dias.

La asesoria legal y contable basica para equipos del nivel Squad Enterprise representa una
actividad especializada de solucidon de problemas complejos que surgen cuando los
proyectos alcanzan niveles significativos de ingresos (mas de 1.000€).

Actividades de Plataforma o Red:

La construccion y dinamizacion de la comunidad de usuarios constituye la actividad de red
mas critica para el modelo de negocio. Esta actividad comprende la facilitacion de
interacciones entre usuarios, la promocion de la red de alumnos exitosos, la documentacién
y difusion de los 100 lanzamientos exitosos como casos inspiradores, y la creacion de
espacios de intercambio de experiencias entre equipos en diferentes fases de desarrollo.

La gestion del programa de embajadores universitarios representa una actividad de red
fundamental durante la fase de plataforma autosostenible. Esta tarea implica el
reclutamiento de estudiantes destacados, su formacion en la metodologia Chestra, la
coordinacion de sus actividades de representacion en campus universitarios y el
seguimiento de sus resultados de captacion.

El establecimiento y mantenimiento de alianzas estratégicas con universidades,
comunidades online de jovenes profesionales y proveedores tecnoldgicos constituye una
actividad de red que facilita el acceso al mercado objetivo y optimiza los recursos
disponibles. Esta actividad incluye negociacion de acuerdos, coordinacién de actividades
conjuntas como workshops virtuales informativos y gestiéon de relaciones institucionales.

La operacion del marketplace de "Chestra" creados por usuarios planificado para la fase de
plataforma autosostenible representa una actividad de red que transforma a los usuarios en
co-creadores de valor. Esta actividad requiere establecer criterios de calidad para ideas
publicadas, sistemas de valoracion entre usuarios, mecanismos de incentivos para
creadores de contenido y moderacién de la oferta disponible.

La conexion entre equipos exitosos y micro-inversores del nivel Squad Enterprise constituye
una actividad de red especializada que requiere validacion de proyectos elegibles,
presentacion de oportunidades de inversion a la red de inversores (hasta 5,000€ por
proyecto) y facilitacién de procesos de due diligence basicos.

Actividades de Promocion y Captacion:

La ejecucién de campafas de comunicacion durante las tres fases de lanzamiento (beta
universitaria, expansion por comunidades y plataforma autosostenible) representa una
actividad comercial fundamental que incluye presencia en eventos universitarios, creacion



de contenido educativo sobre emprendimiento a tiempo parcial, gestion de redes sociales y
desarrollo de estrategias de marketing digital dirigidas al segmento objetivo.

La organizacion de workshops virtuales de dos horas durante la fase beta constituye una
actividad de captacion directa que permite a potenciales usuarios experimentar la
metodologia "Weekend Warrior" antes de registrarse, aumentando las tasas de conversién y
reduciendo el abandono temprano.

Priorizacion de actividades clave:

En orden de prioridad, las actividades mas criticas que determinan el éxito del modelo de
negocio son:

1.

Desarrollo y mantenimiento de la plataforma tecnolégica y sistema de
matchmaking (actividad productiva no externalizable que constituye el nucleo
diferenciador)

Investigacion, validacion y actualizacion del catalogo de ideas de negocio
(actividad productiva que genera la propuesta de valor fundamental)

Construccion y dinamizaciéon de la comunidad de usuarios (actividad de red que
determina la retencion y el crecimiento organico)

Establecimiento y mantenimiento de alianzas estratégicas (actividad de red que
optimiza el acceso al mercado objetivo y reduce costes de captacion)

Gestion y optimizacion del sistema de matchmaking (actividad de solucion de
problemas que impacta directamente en la métrica de éxito principal: Launch Rate
del 40%)



