FUENTES DE INGRESOS

Las fuentes de ingresos de AeroBreeze se basan en la comercializacién de soluciones
tecnoldgicas para la purificacién del aire industrial y en la prestacion de servicios
asociados, teniendo en cuenta cuanto y cémo estan dispuestos a pagar los clientes por
una solucion que les permite cumplir la normativa ambiental, reducir su impacto
ambiental y mejorar la calidad del aire en sus instalaciones.

Por un lado, la empresa genera ingresos por pago Unico, principalmente a través de la
venta del sistema AeroBreeze como activo. En este caso, los clientes industriales
realizan un pago Unico por la adquisicion e instalacion del equipo de purificacién del
aire. Este tipo de ingreso responde a un modelo de venta de activos, con precios fijos,
definidos en funcién de las caracteristicas técnicas del sistema, el tamano de la
instalaciéony las necesidades especificas de cada cliente.

Por otro lado, AeroBreeze contempla ingresos recurrentes, que resultan clave para la
sostenibilidad del modelo de negocio a medio y largo plazo. Estos ingresos proceden de
servicios de mantenimiento, revisiones periédicas, pruebas de funcionamiento,
monitorizacién de emisiones y asistencia técnica continua. Estos servicios pueden
ofrecerse mediante cuotas periddicas o primas de suscripcién, lo que permite a los
clientes distribuir el coste en el tiempo y garantiza a la empresa una entrada de ingresos
estable y previsible.

Asimismo, el proyecto contempla férmulas de alquiler, renting o leasing del sistema,
especialmente atractivas para empresas que no desean realizar una inversion inicial
elevada. En este modelo, AeroBreeze mantiene la propiedad delequipoy cobra alcliente
una prima por uso o0 una cuota periddica, generando ingresos recurrentes y facilitando
laimplantacion del sistema en un mayor niumero de instalaciones.

De forma complementaria, AeroBreeze puede generar ingresos a través de licencias de
uso de su tecnologia o de determinados componentes del sistema, asi como mediante
servicios de consultoria ambiental y apoyo técnico en procesos de adaptacién
normativa, actuando en algunos casos como intermediario o asesor especializado, lo
que puede dar lugar a comisiones o primas por servicios profesionales.

En cuanto a la politica de precios, AeroBreeze combina precios fijos, aplicados a
productos y servicios estandar, con precios dinamicos, que se ajustan en funcion del
nivel de personalizacion, el volumen de servicio contratado, la duracion del contrato o
las condiciones especificas de cada cliente industrial.

En conjunto, esta combinacién de ingresos por pago Unico y recurrentes permite a
AeroBreeze diversificar sus fuentes de ingresos, reducir la dependencia de la venta
puntual del producto y construir un modelo de negocio sélido, escalable y alineado con
las necesidades reales de sus clientes.



Otros 0,00
IVA sopontado 19562,55 2023980 2823450 36.241,80 4816980 6015450 72151,80 7609980 56.16450 56.191,80 6013980 60.15450] 593.505,15)
Impuestos y retenciones 0,00}
Lig. Trimestral IVA (303 60.397,05 63.333,90 54513,90] 178.244 85
Retenciones IRPF {111) 3.048,64 3.743,43 3.04864 3.743,43 13.584,14)
Retenciones IRPF (115) 684,00 684,00 684,00 684,00 2.736,00|
SS:RNT + RLC 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32 3.140,32] 34.543,52]
Pagos a cuenta IS (202) 175.483,26] 175.48326|
TOTAL PAGOS 121.059,29 127.501,86 173.566.56 22343650 288.431,86 364.170.35 491.438.34 449.361,86 334.496.56 401.720.40 357.401.86 598.594,93| 3.931 180, 38|
Saldo neto del mes -59,.29 23.748,14 38.183 44 48.813 50 74 568,14 8957965 53.06166 125388 14 89.003.44 21.779.60 06.348,14 -144.844 93]

Saldo final mes -59,29 2368885 6187220 11068578 185.25392 274.83358 327.89524 453.283,38 54228682 564.06641 660.414,55

. .

8. Plan financiero
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El balance de situaciéon de AeroBreeze refleja una empresa en fase de crecimiento, con
una estructura financiera coherente con un proyecto tecnoldgico-industrial que ha
requerido unainversion inicial relevante y que empieza a generar flujos de caja positivos
a lo largo del ejercicio. A lo largo del afo se observa como la empresa pasa de una
situacion inicial de tensidon de tesoreria a una posicion final mas sélida, consecuencia
directa del aumento progresivo de los cobros derivados de la comercializacion del
sistema y de una correcta planificacion financiera.

Desde el punto de vista del activo, la empresa concentra principalmente sus recursos
en elementosvinculados ala operativay al desarrollo del proyecto. El activo no corriente
esta relacionado con las inversiones necesarias para poner en marcha AeroBreeze,
como equipos, prototipos y activos técnicos asociados al sistema de filtracion y control
ambiental, que permiten a la empresa ofrecer su propuesta de valor y cumplir con la
normativa medioambiental. El activo corriente estda compuesto fundamentalmente por
la tesoreria, que va aumentando conforme avanzan los meses gracias al incremento de
ventas y al mejor equilibrio entre cobros y pagos, lo que indica una mejora clara en la
liquidez de la empresa al cierre del gjercicio.

En cuanto al patrimonio neto y pasivo, la estructura muestra una elevada presencia de
financiacién ajena, algo habitual en proyectos de este tipo en sus primeras fases. El
pasivo no corriente esta formado principalmente por préstamos a largo plazo que han
permitido financiar la inversion inicial necesaria para el desarrollo e implantacién de
AeroBreeze. Este endeudamiento a largo plazo reduce la presion financiera inmediata 'y
permite acompasar la devolucion de la deuda al crecimiento del negocio. El pasivo
corriente incluye obligaciones a corto plazo como pagos a proveedores, acreedores y



administraciones publicas, derivados de la actividad ordinaria, impuestos vy
retenciones, lo que refleja una operativa empresarial ya en funcionamiento.

El patrimonio neto, aunque todavia reducido en comparacion con el volumen total del
balance, recoge el capital aportado y el resultado del ejercicio, que evoluciona
positivamente conforme la empresa incrementa su facturacién y controla sus costes.
Esta evolucidon apunta a una mejora progresiva de la solvencia, reforzando la estabilidad
del proyecto a medio plazo y reduciendo la dependencia futura de financiacién externa.

En conjunto, el balance de situacién muestra una empresa coherente con su fase de
desarrollo: inicialmente apalancada para poder acometer la inversion tecnoldgica
necesaria, pero con una clara tendencia a mejorar su liquidez, su capacidad de generar
ingresos y su equilibrio financiero. Esto refuerza la viabilidad de AeroBreeze como
proyecto sostenible tanto desde el punto de vista econémico como operativo, alineado
con los objetivos de crecimiento y consolidacion planteados en el plan financiero.



