
ESTRUCTURA DE COSTES 
 

 

Aquí se muestra la previsión de ventas de AERIS para primer año. Podemos ver una linea 
creciente de ventas anualmente a medida que el producto se da conocer entre los 
consumidores. Lo que nos permite llegar a la temporada navideña con un 500% mas de 
ventas respecto al mes de lanzamiento 

 

 

Los costes fijos de la empresa se basan en alquileres, suministros para la nave en alquiler 
y seguro para la misma. Incluimos además un asesor contable y fiscal que nos pueda 
asesorar y ayudar a mejorar la gestion de los recursos y los tramites con la agencia tributaria 

 

 

 

En recursos humanos hemos asignado un sueldo simbolico a cada uno de los miebros de 
la empresa ajustado al SMI, que se ajustará anualmente en función al desarrollo de la 
empresa y la previsión de crecimiento. 



ESTRUCTURA DE COSTES 
 

 

Hemos realizado un prestamo de 75000€ que nos permitirá cubrir costes hasta alcanzar el 
punto muerto, que según las previsiones será en el quinto mes. Se realiza a diez años para 
mejorar la liquidez de la empresa y tener una mejor planificación financiera y solvencia. 

 

 

 

El proyecto resulta viable gracias a los ajustes en materia de costes y recursos humanos, 
una vez la empresa comience a crecer se harán mayores inversiones y renovara la 
estructura de costes. 


