
 

 
Estructura de Costes  
1. Introducción y datos iniciales 
La estructura de costes de Kinetic Tiles empieza con los productos a vender. 
Hemos creado 3 lías de productos (Piezoeléctrica, Electromagnética y Premium) 
con un margen bruto que oscila en torno al 40%. 
 

 
 
2. Inversión y Financiación. 
Para comenzar el emprendimiento hemos optado por hacer una inversión inicial 
monetaria de 15.000 que iría al capital invertido. 
 
Por otro, lado hemos pedido una subvención para pymes de tecnologías 
innovadoras de la cual hemos recibido 50.000€ 
 
También, ha sido necesario pedir un préstamo para cubrir las necesidades y 
asegura la liquidez inicial que oscila a 435.000€. El simulacro se ha hecho a 10 
años. 
 
Por último, se ha hecho una inversión en activos tangibles destacando la inversión 
en utillaje, mobiliario industrial y equipos informáticos. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
3. Previsión de Ventas y Costes Variables. 



 

 
3. Previsión de Ventas y Costes Variable. 
Según las ventas, en las que ha habido unos ingresos con estacionalidad marcada, 
picos de demanda en los meses centrales y finales del año, se prevé una 
facturación total anual superior a los 41 millones de euros. 
 

 
 
Los costes variables van ligados a la producción y a nuestra estrategia de marketing 
online y oSline, esencial para dar a conocer una tecnología tan innovadora. 
 

 
 
4. Estructura de Costes Fijos y Recursos Humanos. 
Los gastos fijos de la empresa se basan en el alquiler de la nave de fabricación y 
almacén y los suministros generados. 
 

 
 
Por otro lado, están los gastos en personal y la carga de Seguridad Social de estos. 
 

 



 

 
 
5. Análisis de Flujos y Tesorería. 
El presupuesto de tesorería es muy importante para la supervivencia de la empresa. 
 
A pesar de que los pagos de impuestos y las retenciones general salidas de caja 
importantes, el saldo final de la tesorería es positivo y creciente. Esto garantiza que 
estamos cumpliendo con los compromisos de pago sin problemas. 
 

 
 
6. Evaluación de la Viabilidad. 
El proyecto es altamente viable y presenta una capacidad de generación de valor 
excelente. 
 
También el ejercicio tiene un cierre que muestra una estructura financiera limpia 
con un gran peso de los fondos propios frente los ajenos. 
 
Con la siguiente tabla se ve que el endeudamiento a largo plazo es mínimo y que la 
empresa tendrá capacidad y liquidez de pagas las deudas. Siendo esto, una de las 
razones para que la rentabilidad del negocio sea alta. 
 
 

 


