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RELACIONES CON LOS CLIENTES

Objetivo: Transformar una venta técnica en una asociacion estratégica de largo
plazo.

Venta Consultiva y Asistencia Personalizada

Debido a la alta inversion inicial, cada cliente (Ayuntamiento o Centro Comercial)
cuenta con un equipo de ingenieros que asesora sobre la ubicacién estratégica
para maximizar el ROI.

+ Coste de referencia: 4.000€ - 6.000€ (Incluido en el presupuesto de
diseno del proyecto).

Gestion de Datos via Dashboard (SaaS)

Ofrecemos un "panel de control" donde el cliente visualiza en tiempo real la
energia generada, el ahorro de CO2 y mapas de calor con el flujo de personas.

. Precio para el cliente: Suscripcién mensual de 350€/mes.
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Gamificaciéon y Branding Verde

Creamos una conexion emocional con el usuario final. Mediante pantallas

interactivas, los pasos de la gente se convierten en premios o mensajes positivos
sobre el medio ambiente.

. Precio de referencia: Campafas de marketing desde 6.000€ por evento.
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