
   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Solar Smile, liderada por cuatro promotores, presenta una línea de productos de higiene 
sostenible (cepillos y paneles) con márgenes brutos elevados superiores al 58%. El plan de 
inversión inicial asciende a 80.000 €, destinando partidas clave a maquinaria (22.000 €), 
patentes (6.000 €) y stock inicial. Esta estructura de activos asegura la capacidad operativa 
inmediata y protege la propiedad industrial del proyecto desde su lanzamiento. 



   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Se proyecta una facturación anual de 521.715 € con una marcada estacionalidad, donde los 
meses de noviembre y diciembre concentran el 26% de las ventas totales. El producto 
estrella es el cepillo para adultos, que genera el grueso de los ingresos, mientras que los 
costes variables de aprovisionamiento se mantienen controlados en 162.478 €. Esta 
relación permite soportar una fuerte inversión en marketing para impulsar el crecimiento 
durante la campaña navideña. 



   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
La empresa mantiene una estructura operativa sólida con gastos fijos de alquiler y 
suministros optimizados, sumando arrendamientos por 15.600 € anuales. El plan de 
recursos humanos contempla salarios para cuatro roles estratégicos (Marketing, Logística, 
Diseño y Gerencia), con un coste total de personal superior a 128.000 € (incluyendo 
Seguridad Social). Esto garantiza un equipo profesional completo para cubrir todas las 
áreas funcionales del negocio. 



   
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
El análisis fiscal muestra un flujo de IVA saludable, generando una liquidación a pagar de 
aproximadamente 48.000 € anuales tras compensar el IVA soportado en compras. 
Asimismo, la cuenta de resultados previsional arroja beneficios suficientes para calcular un 
Impuesto de Sociedades de 38.464 €, derivado de un resultado contable positivo de más de 
153.000 €, lo que confirma la capacidad del proyecto para tributar y generar ganancias netas. 



   

 

Este cuadro detalla el flujo de caja mensual, comenzando con saldos ajustados por las 
inversiones iniciales pero recuperándose rápidamente gracias a las ventas al contado. Se 
financia mediante 30.000 € de capital propio y 50.000 € de préstamo, logrando cubrir todas 
las inversiones y gastos operativos. El ejercicio cierra con un saldo de tesorería muy 
positivo, superior a 97.000 €, demostrando una excelente liquidez a corto plazo. 



   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Se presenta el cuadro de amortización de un préstamo de 50.000 € a 5 años con un interés 
del 4%, resultando en una cuota mensual de 919,21 €. La tabla muestra la reducción 
progresiva de la carga de intereses y la devolución del capital principal mes a mes. Este 
nivel de endeudamiento es sostenible, ya que la cuota representa un porcentaje bajo 
respecto al flujo de caja operativo generado por la empresa. 



   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
El presupuesto consolida cobros y pagos, arrojando un saldo final acumulado de 156.315 €, 
lo que asegura la solvencia total de la empresa. La evaluación de la inversión es altamente 
favorable, con un VAN (Valor Actual Neto) superior a 824.000 € y una TIR (Tasa Interna de 
Rentorno) del 221,91%. Estos indicadores financieros clasifican el proyecto como 
extremadamente viable y rentable frente al riesgo asumido. 



   

 

 

 
La cuenta de pérdidas y ganancias revela un EBITDA de 161.700 € y un beneficio neto 
contable tras impuestos de unos 115.000 €. El análisis contable destaca un Fondo de 
Maniobra positivo de 174.746 € y un Punto Muerto de 263.291 €, lo que significa que la 
empresa entra en beneficios a mitad de año. La rentabilidad financiera (ROE) alcanza un 
385%, ofreciendo un retorno excepcional a los socios. 



   

 
 

Los gráficos visualizan el éxito del modelo: la facturación mensual supera holgadamente el 
punto muerto a partir del segundo trimestre. La distribución de costes muestra que el 
beneficio antes de impuestos (29%) tiene un peso significativo frente a los costes variables 
y fijos. Finalmente, los gráficos de financiación ilustran un equilibrio saludable entre fondos 
propios y ajenos, reforzando la estabilidad estructural de Solar Smile. 


