3.Socios Clave

-Importancia de los socios clave

Los socios clave permiten a la empresa acceder a recursos, conocimientos técnicos
y canales que no podria desarrollar de forma eficiente por si sola.

Al tratarse de un producto innovador que combina tecnologia, sostenibilidad y salud,
es imprescindible contar con alianzas estratégicas que aporten valor al proyecto y
reduzcan riesgos.

Estos socios contribuyen tanto al disefio, fabricacion y validacion del producto como
a su difusién y aceptacién en el mercado.

-Fabricantes de cepillos y componentes electronicos

Uno de los socios clave mas importantes son los fabricantes especializados en
cepillos de dientes y componentes electronicos. Estos socios aportan su experiencia
en procesos de produccion, materiales adecuados para el uso sanitario y control de
calidad.

Gracias a esta colaboracion, la empresa puede garantizar que el cepillo inteligente
cumpla con los estandares de seguridad, resistencia e higiene necesarios, ademas
de optimizar los costes de fabricacion y asegurar una produccion eficiente a mayor
escala.

-Empresas de tecnologia de carga solar

Otro socio estratégico esencial son las empresas proveedoras de pequenos paneles
solares o sistemas de carga solar.Ya que el producto destaca por no tener enchufes
ni baterias externas, esta colaboracién es clave para el desarrollo de un sistema
fiable, duradero y eficiente.

Estas empresas aportan conocimiento técnico en energias renovables y permiten
que el producto mantenga su compromiso con la sostenibilidad y el respeto por el
medio ambiente, reforzando asi la propuesta de valor de la empresa.

-Dentistas y clinicas dentales

Los dentistas y clinicas dentales actuan como socios clave tanto a nivel técnico
como estratégico. Su funcién principal es asesorar y validar el producto desde un
punto de vista profesional, asegurando que el sistema de cepillado y el aviso
inteligente contribuyen realmente a una correcta higiene bucodental. Ademas, estos
profesionales pueden recomendar el producto a sus pacientes, aumentando
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confianza del consumidor y facilitando la entrada del cepillo en el
mercado. Su colaboracién refuerza la credibilidad de la empresa y su enfoque en la
salud preventiva.

-Empresas colaboradoras de premios y marcas asociadas

En el caso del publico infantil, las empresas de premios o marcas colaboradoras se
convierten en socios clave para el desarrollo del sistema de incentivos. Estas
colaboraciones permiten ofrecer recompensas atractivas que motivan a los nifios a
mantener una rutina constante de cepillado.

Gracias a estas alianzas, el producto logra diferenciarse de los cepillos tradicionales,
convirtiendo la higiene dental en una experiencia divertida y educativa, lo que
aumenta la fidelizacion de los usuarios mas jévenes.

-Centros educativos y ferias de innovacién

Los colegios, centros educativos y ferias de innovacion también pueden considerarse
socios clave, ya que facilitan la difusion del producto y su integracién en programas
de educacion para la salud. Estos espacios permiten dar a conocer el cepillo
inteligente, realizar demostraciones y fomentar habitos saludables desde edades
tempranas.

Ademas, participar en ferias como Startinnova ayuda a la empresa a ganar
visibilidad, establecer nuevas alianzas y reforzar su imagen como startup
innovadora y comprometida con la educacion y la salud.



