Ingresos: Fuentes de financiacién.

Forma juridica de la empresa.

La empresa Origymn, creadora del producto CALMIA, se constituird como una Sociedad de
Responsabilidad Limitada (S.L.). Esta forma juridica es la mas adecuada porque limita la
responsabilidad de las socias al capital aportado. Es una estructura flexible y permite tanto
una gestion sencilla como la entrada futura de nuevos socios o inversores. Asimismo, la S.L
se ajusta al tamafio inicial del proyecto, al nimero reducido de socias fundadoras y al modelo
de financiacion basado en aportaciones propias y subvenciones publicas.

Financiacién propia
FFF.

La empresa se financia en su fase inicial mediante el modelo FFF (Friends, Family &
Founders), basado en las aportaciones econdémicas de los socios fundadores y su entorno
cercano. La empresa esta formada por cinco socias iniciales: Laura, Natalia, Lucia, Maria y
Adriana, que realizaran una aportacion de capital para constituir el capital social inicial
necesario para poner en marcha el proyecto.

Aportaciones dinerarias: Se realizara una aportacion inicial de 81.519 €.;
81.519 € + 5 = 16.304 € por socia. Dicha cantidad inicial ha sido calculada
mediante la suma de los costes iniciales de las inversiones mas la suma de los
seis primeros meses de costes fijos, pues asi se asegura una consolidacion del
proyecto de negocio. Los costes variables se han eximido del calculo, ya que
cambian dependiendo de la produccidén que en un inicio resulta inexistente. Al
financiar el proyecto con recursos propios, la empresa evita recurrir a
financiacion externa en la fase inicial, reduciendo el riesgo economico y
manteniendo el control del proyecto en manos de los fundadores.

Aportaciones no dinerarias: Como conocimientos técnicos; trabajo en
marketing, gestién, produccion o disefo; ideas, desarrollo del producto o
gestion inicial.

Venta de accesorios y recambios: fomento de recompra.

e C(Correas intercambiables (ya fijadas en 25 €).
e (apsulas de aromaterapia recargables (precio de 15 €)

Correas de pulsera: En lo relativo a las correas del dispositivo, inicialmente cada pulsera
vendida incluye 1 correa inicial. Ademas, un 40% de los clientes compra 1 correa extra



durante el afio. Es por ello por lo que, segiin una estimacion de la IA (Anexos 9.Ingresos), se
producen las siguientes ventas:

Afio 1

Afio 2

Afio 4

Afio 5

Correas incluidas

880

1.800

2.500

3.200

3.500

Correas extra

352

720

1.000

1.280

1.400

Total correas

1.232

2.520

3.500

4.480

4.900

Ingresos (€)
30.800 €
63.000 €
87.500 €
112.000 €

122.500 €

Recambios aromaterapia: Al igual que las correas se presupone un numero de ventas
aproximado acerca de los recambios de aromaterapia. En torno a un 60% de los usuarios
compra recambios y cada uno compra 2 recambios al afio. Los datos aportados por la 1A
refieren lo siguiente.

Ao 1

Afio 2

Afio 3

Afo 4

Afio 5

Recambios vendidos

1.056

2.160

3.000

3.840

4.200

Ingresos
15.840 €
32.400 €
45.000 €
57.600 €

63.000 €

(€)

Finalmente, en la siguiente tabla se muestran el total de los ingresos de la venta de correas y
recambios de aromaterapia teniendo en cuenta los datos anteriores. De modo que, en el afio 5,
los ingresos provenientes de estas ventas ascenderan a 185.000€.

Afio 3

Afio 4

Afio 5

Correas (€)
30.800 €
63.000 €
87.500 €
112.000 €

122.500 €

Aromaterapia (€)

15.840 €

32.400 €

45.000 €

57.600 €

63.000 €

Total anual (€)

46.640 €

95.400 €

132.500 €

169.600 €

185.500 €


http://aromaterapia.en

Financiacion externa.

1. Suscripciones anuales: A partir del afio tres, se comenzaran a mejorar los atributos
del producto para hacer frente a la competencia, pues también se creard una aplicacion

que permita a los usuarios premium diversas funciones.

La aplicacion tendra un coste de 1,99 al mes (23,88 €/ afo), siendo este un precio accesible
para todos los usuarios. Permite asi una mejora de la fidelizacion del cliente y aumenta la
vida util del producto. A partir del afio 3, el porcentaje de usuarios suscritos sera de: Ao 3 (
40 %); Ano 4 (45 %); Ao 5 (50 %). Segun un sondeo realizado por la IA, los datos seran los
de la tabla presentada a continuacion.

Afo Usuarios Ingreso anual por usuario  Ingresos app (€)
Afio 3 1.000 23,88 € 23.880 ¢
Afio 4 1.440 23,88 € 34.387 €
Afio 5 1.750 23,88 € 41.790 €
2,023 2024 2.025 2.026 2027
Estimacion Ventas 880 1.800 2500 3.200 3.500
IPC 2,50% 2,10% 180%  1,60%
Inversiones Eq. P. info (ordenadores) 1.700 340 340 340 340 340
Magquinaria 23312 4662 4662 4.662 4.662 4.662
Herramientas 58 12 12 12 12 12
Vehiculos 5990  1.198 1.198 1.198 1.198 1.198
Patente 1.500 300 300 300 300 300
Costes de constitucion 1.500 300 300 300 300 300
Mobiliario 1.799 360 360 360 360 360
Costes Fijos ‘Alquiler 7.800 7.995 7.964 7.940 7.925
Salarios 66.304 67962  67.696  67.497  67.365
Impuestos 300 308 306 305 305
Servicios 6.936 7.109 7.082 7.061 ioag| coste Tots! 347,3304474
Seguros sociales 1.660 1.702 1.695 1.660 1.687
Obra 4600 4715 4.697 4683 4674
Costes Variables Mat Prima transporte 53636 3084204 143935  179.331 195189
Marketing 4700 5.550 5.550 4.700 4.700
Mantenimiento 5760 34.007.040 14.702400 18.763.776 20.482.560
COSTE TOTAL 158.868 3.181.166 240.547 275.650 291.362
Ingresos Totales 308000 630000 875000 1.120000 1225000 _ PVP __ 3s0€ |
BENEFICIO 149132 2551166 634453 844350  933.638
Beneficio Acumulado 149132 2402034 -1.767580 923230  10.408
cF 87.600 80790  89.440  89.147  89.002
cv 64096 37.096.794 14.851.885 18.947.807 20.682.449
Aportacién inicial 79.659

1.200

2.500
50.000
50.000

12.000
38.000
25.000

7.200

141.900
168.000
26.100

2.000

2.500
50.000
50.000

14.000
38.000
25.000

12.000

153.500
280.000
126.500

3.200

5.000
100.000
100.000

26.000
76.000
50.000

19.200

295.400
448.000
152.600



	Ingresos: Fuentes de financiación.   
	Financiación propia  
	​​FFF.  
	​​Venta de accesorios y recambios: fomento de recompra. 

	Financiación externa. 


