
Fuentes de ingresos  

Las fuentes de ingresos de nuestro proyecto se basan principalmente en la comercialización 

del candado inteligente con huella dactilar, y con la posibilidad futura de complementarla 

con servicios adicionales que mejorarán la rentabilidad del negocio. 

1. Venta directa del candado inteligente (fuente principal) 

La principal fuente de ingresos del proyecto es la venta directa del candado inteligente, como 

a través de nuestra tienda online como de plataformas digitales y tiendas especializadas. 

●​ Precio de venta al público (PVP): 59,99 €​
 

●​ Coste variable por unidad: 24,99€​
 

●​ Margen bruto aproximado por unidad: 35,00€​
 

Este margen permite cubrir los gastos fijos anuales del proyecto y generar beneficios desde el 

primer año. Las ventas se realizarán a través de canales online (web propia, TikTok Shop, 

Amazon) y tiendas físicas especializadas (bicicletas, patinetes, gimnasios).  

2. Futuras evoluciones de la Fuente de ingresos 

Como fuente de ingresos complementarias , se ofrecerá al cliente la posibilidad de contratar 

una garantía extendida, que amplía la cobertura del producto más allá de la garantía legal. 

Este servicio aportará  mayor seguridad y confianza al cliente y además tendrá un coste bajo 

muy accesible para todos los consumidores. La garantía extendida está pensada 

especialmente para usuarios que utilizan el candado de forma intensiva (bicicletas, patinetes 

eléctricos o motos). 

Otra fuente de ingresos secundaria será la personalización del candado para empresas, 

gimnasios o compañías de alquiler de bicicletas y patinetes. 

Esta personalización podría incluir: Logotipo de la empresa, Colores corporativos y pedidos 

en volumen. 

Este tipo de ventas nos permitirá tener ingresos adicionales por pedidos grandes,  podremos 

obtener una Mayor visibilidad de la marca y tendremos acceso a nuevos clientes finales de 

forma indirecta. 
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