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1. T

El proyecto de empresa se basa en la customizacion y adaptacion de trajes de novia, ofreciendo un servicio

personalizado dirigido a clientas que desean reutilizar vestidos con valor sentimental, como por ejemplo el %

traje de novia de su madre, de un familiar o un vestido antiguo ya utilizado.

La actividad principal de la empresa consiste en transformar el vestido original para adaptarlo al estilo, gustos

y medidas de la clienta actual, respetando siempre la esencia, la estructura y el disefio original de la prenda.
Para ello, se realizan ajustes de talla, modificaciones de patron, cambios o reutilizacion de tejidos,
incorporacion de nuevos detalles decorativos y acabados personalizados, con el objetivo de crear un traje
unico que combine tradicion y moderidad.

El tipo de moda en el que se centra la empresa es una moda personalizada y sostenible. Es personalizada
porque cada vestido se disena de forma exclusiva segun las preferencias de cada clienta, y sostenible porque
se da una segunda vida a prendas ya existentes, reduciendo el consumo de nuevos materiales y fomentando
un uso mas responsable de la moda. Ademas, se trata de un trabajo artesanal con un alto valor emocional.
La empresa estara ubicada en un taller fisico con atencion personalizada, donde se llevaran a cabo las
pruebas, arreglos y procesos de confeccion necesarios para la transformacion de los vestidos. Como
complemento, la empresa contara con presencia online para mostrar trabajos realizados, facilitar el contacto

con las clientas y dar visibilidad al proyecto, aunque el servicio principal se desarrollara de manera presencial.




Qué hace especial a nuestra empresa: :

Nuestra empresa se caracteriza por ofrecer un servicio de customizacion de trajes de
novia totalmente personalizado, con un firme compromiso con la sostenibilidad y el
respeto por el medioambiente. Adaptamos cada diseno a los gustos y necesidades de
la clienta, creando prendas unicas y exclusivas.

Solucionamos la falta de asesoramiento a la hora de modificar una prenda con valor
sentimental, ofreciendo orientacion profesional sobre el diseno, el color, los tejidos y
las posibles modificaciones del vestido.

Lo que nos diferencia de la competencia es nuestro enfoque en la sostenibilidad y el
diseno personalizado. Ademas, ofrecemos un trato cercano y un seguimiento continuo
del proceso de confeccion, manteniendo siempre informada a la clienta y
comprometiéndonos a la finalizacion de la prenda en el plazo acordado.




3. Segmentacion

Nos dirigimos a personas interesadas en la
customizacion de trajes de novia, especialmente clientas
que desean reutilizar vestidos con valor sentimental,
como los de familiares, y adaptarlos a su propio estilo.
Nuestro publico principal son mujeres que buscan un
vestido unico para su boda.

Nuestro servicio esta pensado para clientas que valoran
la sostenibilidad y la moda responsable, y que desean
conservar la esencia de una prenda especial. Ofrecemos
precios accesibles para que el servicio sea asequible sin
importar el nivel econdémico, priorizando siempre la
calidad, el disefo personalizado y la exclusividad.
Geograficamente, nos enfocamos en un ambito nacional,
con atencion presencial en nuestro taller y apoyo online
para mostrar trabajos y facilitar el contacto con las
clientas. Nos dirigimos a quienes buscan un trato
cercano, asesoramiento profesional y un resultado final

unico y exclusivo para su dia especial.



4. Alianzas Z =

Para el correcto funcionamiento de la tienda vintage, la empresa colabora con socios clave que permiten

garantizar la calidad del producto, mejorar la visibilidad de la marca y ofrecer una buena experiencia de % /Q 7
compra. ?7/], )Q
Los proveedores mayoristas de ropa vintage son fundamentales para asegurar un abastecimiento g &
constante de prendas tnicas y de calidad. A su vez, se colabora con proveedores de materiales y ?
mercerias, necesarios para pequenas reparaciones, ajustes o customizaciones de las prendas. / b" |
En algunos casos, se trabaja con talleres externos para arreglos especializados que no se realizan // U
\ directamente en tienda. Las empresas de transporte permiten la correcta distribucion de los productos, O
J // tanto en ventas online como en envios a otras ciudades. >
? La visibilidad de la marca se refuerza a través de redes sociales y marketing digital, apoyadas por
< \ colaboraciones con fotografos, creadores de contenido e influencers del ambito vintage, que ayudan a
_ // mostrar el estilo y los valores de la tienda.
&/ 7 //,ig: Por ultimo, se establecen alianzas con comercios locales, mercadillos y eventos vintage, asi como con

/ plataformas de venta online, ampliando el alcance del negocio y fortaleciendo su presencia en el sector.
‘ / » Estas colaboraciones permiten ofrecer una tienda vintage auténtica, sostenible y atractiva, alineada con
| las expectativas del publico objetivo.
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La empresa obtendra sus ingresos principalmente a través de encargos personalizados
de customizacion de trajes de novia. El servicio incluye la adaptacion de vestidos con
valor sentimental, ajustes de talla, modificaciones de diseno, cambios en tejidos y
acabados personalizados, siempre segin las necesidades de cada clienta.

Ademas, la empresa generara ingresos mediante la realizacion de arreglos especificos
relacionados con moda nupcial, como ajustes finales, modificaciones puntuales o
mejoras estéticas en los vestidos.

El precio de los servicios sera de nivel medio, ya que se trata de trabajos
personalizados y artesanales, pero con un coste accesible en comparacion con la
compra de un vestido de novia nuevo. De este modo, se ofrece una alternativa
econdmica, sostenible y exclusiva para las clientas.
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Comunicacion
La comunicacion con las clientas se
realizara principalmente de forma
presencial en el taller, donde se
ofrecera un asesoramiento
personalizado. Ademas, se utilizaran
redes sociales y canales digitales
COMO mensajeria instantanea y correo
electronico para resolver dudas,
concertar citas y mantener
informadas a las clientas sobre el
proceso de customizacion de su traje
de novia.

Distribucion

La entrega de los trajes se realizara principalmente de
manera presencial en el taller, una vez finalizado el
proceso de confeccion. En el caso de clientas que se

encuentren fuera de la zona, se contara con empresas de
transporte para la recogida y entrega segura de las
prendas.

Proovedores

La empresa se abastecerd a
través de proveedores
especializados en telas,
encajes, hilos y materiales de
confeccion, asi como de
mercerias y comercios
locales. Estos proveedores
garantizan la calidad de los
materiales necesarios para la
customizacion y acabado de
los trajes de novia.



e El trato tendra una atencion personalizada y
adaptada a cada cliente

e Confianza desde el primer contacto

e Comunicacion clara y constante, informando de
cada avance

e Proponer ideas sin imponerlas

e Gestionar desde el principio lo que es posible y lo
que no

e Cercania con nuestros clientes

e Cuidado de cada detalle del vestido

e Confianza y confidencialidad




8.Recursos

Para el correcto funcionamiento de la empresa seran necesarios los siguientes recursos fisicos:
e Maquinas de coser y maquinaria basica de confeccion.
e Herramientas de costura y patronaje (tijeras, alfileres, reglas, plancha, etc.).
e Un local o taller acondicionado para la realizacion de pruebas, arreglos y trabajos de customizacion.
e Ordenador y teléfono movil para la gestion del negocio, comunicacion con las clientas y uso de

redes sociales.
e Materiales textiles como telas, encajes, hilos y elementos decorativos necesarios para la

////’ personalizacion de los trajes.
/

Recursos financieros

El dinero inicial para poner en marcha la empresa procedera principalmente de ahorros
// propios y ayuda familiar. Ademas, se podra recurrir a posibles subvenciones relacionadas
4)' con el emprendimiento o la moda sostenible. En caso necesario, también se valorara la

opcion de solicitar un préstamo para cubrir gastos iniciales.



YA
_9.Actividades

1. Diseno del producto: Analizariamos las necesidades de la clienta y se estudiaria el vestido base. Se realizara el disefo de la
customizacion mediante bocetos, definiendo los cambios de forma, volumen y detalles del vestido.

2.Eleccion de materiales: Se seleccionaran las telas, forros, encajes, aplicaciones y otros materiales necesarios para la
customizacion, teniendo en cuenta la calidad, el presupuesto y Ia coherencia con el diseno.

3.Confeccion: Se llevaran a cabo las modificaciones del vestido: desmontaje de partes, ajustes de patronaje, costura y aplicacion
de nuevos elementos, siguiendo técnicas propias de confeccion y moda.

4.Control de calidad: Se comprobara que las costuras, acabados y ajustes sean correctos. Se revisara la comodidad, resistencia y
estética del vestido, asegurando un acabado profesional.

5. Promocion: Se realizara la presentacion del vestido personalizado mediante catalogo, redes sociales, escaparate o citas
personalizadas en el taller o atelier.

6.Venta: Se formalizara la venta del vestido, estableciendo el precio segin materiales y mano de obra, y acordando las
condiciones de pago con la clienta.

7.Entrega: Completa asi el proceso desde la idea inicial hasta la venta del servicio.



7\ Costes fijos
S Son los gastos que la empresa debe asumir de forma regular para poder funcionar:

e Alquiler del local o taller.

e Gastos de luz y agua .

/ e Internet y teléfono para la comunicacion con las clientas y la gestion del negocio.

9 O COSt eS e Seguro del local y de la actividad profesional.
Costes variables
— Son los gastos que dependen del volumen de trabajo y de los encargos realizados:

e Telas, encajes y materiales textiles necesarios para la customizacion de los trajes de novia.

e Material de embalaje para la entrega y proteccion de las prendas.

e Gastos de transporte para la recogida o entrega de los vestidos, especialmente en encargos
fuera de la zona.
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