
SEGMENTACIÓN DE MERCADO 
 
Vamos a dividir el mercado en dos grandes grupos (B2B y B2C)  
 
-Corporativo  (B2B): Empresas con alta exigencia de RSC (Responsabilidad Social 
Corporativa) que necesitan documentar y certificar sus eventos sostenibles 
  
-Clientes privados (B2C): Individuos que valoran la ética, la sostenibilidad y buscan 
diferenciación. 

B2B: Empresas con propósito 

Este es nuestro segmento de mayor volumen y recurrencia. Son empresas que 
necesitan que sus eventos hablen de sus valores de marca. 
-Perfil: Medianas y grandes empresas nacionales o multinacionales con sede en 
España  
-Necesidad: Organizar juntas de accionistas, lanzamientos de producto o cenas de 
gala que cumplan con sus Informes de Sostenibilidad (RSC). 
-Por qué nos eligen: Porque les proporcionamos certificados de impacto positivo y 
trabajamos con proveedores sociales lo que les ayuda a mejorar su reputación 
corporativa. 
 
B2C :Personas con valores  
-Perfil: Parejas (Bodas), familias de clase alta  
-Psicografía: Valoran el diseño artesanal, la alimentación orgánica y el consumo 
responsable.  
-Necesidad: Una celebración (boda, aniversario) que sea visualmente espectacular 
pero que sea "Residuo Cero". 
-Por qué nos eligen: Por nuestra capacidad de ofrecer exclusividad sin culpa 
ambiental. 
 
Nuestro buyer persona  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Nuestro mapa de la empatía: 
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