
 

Estructura de Costes (¿Cuál es la estructura de costes?) 

Desarrollo : Gastos en mantenimiento de software y salarios del equipo técnico. 

Servidores y Seguridad: Costes variables de infraestructura en la nube y 
certificados de seguridad. 

Captación de Clientes: Inversión en marketing, publicidad y fuerza de ventas. 

 

 

Cuenta de pérdidas y ganancias 

 

Es un negocio con un riesgo inicial moderado-alto por la inversión necesaria, pero 
con un potencial de retorno muy alto. La viabilidad depende exclusivamente de la 
capacidad para financiar las pérdidas y de que el equipo comercial cumpla los 
objetivos de ventas. 

 

 

 
 
 
 
 
 



 

NUESTRO UMBRAL DE RENTABILIDAD 
 
Digital Votum se encuentra actualmente en una posición positiva, aunque ajustada. 
Superamos el  umbral de rentabilidad por un pequeño margen, lo que significa que 
cualquier caída en el volumen de ventas (vender menos de 90 servicios) o un 
aumento inesperado en los costes operativos podría desplazar a la empresa a una 
zona de pérdidas, aunque la previsión es bastante buena y confiamos en siempre 
superar el umbral. 
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