
●​ Fuentes de ingreso 

¿Cuánto y cómo está dispuesto a pagar 
vuestro cliente por el producto/servicio que le 
estás ofreciendo? 
Nuestro cliente está dispuesto a comprar estas prendas porque 
valora la personalización, la calidad y, sobre todo, el uso de 
materiales ecológicos que cuidan del medio ambiente. 

Tipos de fuentes de ingreso 

Nuestros clientes pagan por cada prenda personalizada que compran 
que es nuestra principal fuente de ingresos. 

Contamos con clientes habituales y empresas que realizan pedidos 
periódicos, lo que nos genera ingresos continuos. 

Maneras de generar ingresos 

Ofrecemos opciones especiales para clientes frecuentes o empresas 
que necesitan camisetas ecológicas de forma regular. 

Colaboramos con marcas o iniciativas sostenibles afines a nuestros 
valores. 

Estrategia de precios 

Establecemos un precio base para cada modelo de camiseta ecológica. 

Ajustamos los precios según el nivel de personalización, pedidos al por 
mayor, promociones o temporadas. 

 

 
 



El cliente de ropa sostenible no compra solo una 
prenda, compra valores  (medio ambiente, ética, 
calidad)  
El cliente en general suele pagar entre 20% más 
por una prenda convencional si percibe la calidad 
y durabilidad  
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