
Estructura de costes 

La estructura de costes de Praktify recoge los principales gastos necesarios para el 
funcionamiento y desarrollo del proyecto. 

Las principales despeses del proyecto son: 

● Desarrollo y mantenimiento tecnológico: incluye los costes relacionados con la 
creación, actualización y mantenimiento de la plataforma digital, así como los 
sistemas necesarios para su correcto funcionamiento. 

● Marketing digital y campañas de captación: gastos destinados a dar a conocer la 
plataforma, atraer nuevos usuarios y mantener una presencia activa en canales 
digitales. 

● Salarios del personal: costes asociados al equipo humano del proyecto, como 
técnicos, orientadores y personal de soporte, que hacen posible el funcionamiento 
diario de Praktify. 

● Costes legales, de seguridad de datos e infraestructura web: incluyen los gastos 
necesarios para cumplir con la normativa vigente, proteger los datos de los usuarios 
y mantener la infraestructura digital. 

● Gestión administrativa y atención al cliente: costes derivados de la organización 
interna del proyecto y de la atención a los usuarios de la plataforma. 

●  

Cuenta de Pérdidas y Ganancias y viabilidad del proyecto 

 

 

A partir de la cuenta de Pérdidas y Ganancias presentada, se observa que el proyecto 
obtiene unos ingresos anuales de 217.500 € frente a unos gastos totales de 53.420 €. 
Esto genera un resultado positivo antes de impuestos de 164.080 €. 



Tras aplicar el impuesto de sociedades del 20 %, el proyecto obtiene un beneficio neto 
de 131.264 €, lo que indica que los ingresos superan ampliamente a los costes del negocio. 

Por tanto, se puede concluir que Praktify es un proyecto viable, ya que no solo cubre 
todos sus gastos, sino que además genera beneficios desde el primer año de actividad. 

Gráfico Gastos:  

 

Cifra de ventas y umbral de rentabilidad 

El umbral de rentabilidad es la cifra aproximada de ventas anuales a partir de la cual el 
proyecto no genera pérdidas, es decir, cuando los ingresos igualan a los gastos. 

En el caso de Praktify, los gastos totales anuales ascienden a 53.420 €. Por tanto, el 
umbral de rentabilidad se sitúa aproximadamente en esa cifra de ventas. A partir de unos 
ingresos anuales de 53.420 €, el proyecto ya cubriría todos sus costes y no perdería 
dinero. 

Dado que la previsión de ventas es de 217.500 € anuales, se supera ampliamente el 
umbral de rentabilidad, lo que refuerza la viabilidad económica del proyecto. 

 

 

 

 

 

 



 

Balance de situación:  

 

 


