5. Canales de distribucion y comunicacion
e Comunicacion:
o Paginaweby aplicacién movil.

o Marketing digital (redes sociales, webinars, campafnas de concienciacién
sobre herencia digital).

o Colaboraciones con bancosy aseguradoras.
e Venta:
o Plataforma online con planes de suscripcion.

o Integracién directa en productos financieros (ej. seguros de vida con
modulo de herencia digital).

e Distribucioén:
o Entrega digital de servicios (bévedas cifradas, contratos inteligentes).
o Fases de contacto:

o Percepcion: campainas educativas sobre la importancia de la herencia
digital.

o Evaluacién: demos gratuitas y pruebas de seguridad.
o Compra: suscripcion online.
o Entrega: acceso inmediato a la boveda digital.

o Postventa: soporte técnicoy legal.



