
 

Canales de Distribución 
 
Para llegar a nuestros clientes, FreshCocktails utilizará una estrategia mixta que 
combina canales digitales y presenciales.  
 
La página web servirá como centro de información y contacto, mientras que 
WhatsApp Business funcionará como el canal directo para gestionar pedidos de 
bares y cafeterías.  
 
A nivel presencial, realizamos visitas comerciales para que los negocios locales 
prueben el producto y participamos en ferias gastronómicas o eventos locales para 
realizar degustaciones. Nuestra comunicación se basa en el marketing digital a 
través de Instagram y TikTok, donde publicaremos regularmente fotos, recetas y 
vídeos dinámicos que muestran cómo nuestro hielo mejora las bebidas.  
 
Contamos con una planificación de dos o tres publicaciones semanales en 
Instagram y dos vídeos en TikTok, utilizando además las stories para mostrar 
eventos y novedades. Como complemento, utilizaremos acciones tradicionales 
sencillas como el reparto de flyers informativos en establecimientos físicos, lo que 
nos permite dar a conocer el producto de forma clara con un presupuesto 
optimizado y puntual. 
 
 
Nuestras webs 
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