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Bazkide eta Hornitzaile nagusiak

FUNTSEZKO SOZIETATEAK

Bazkidetaz hitz egiteko garaian, gure kasuan 2 bazkide fisikoz osatuta egongo
da osatuta, Eta kotxe autonomoen sozietateak ere parte hartuko du, Joint
Venture batean. Bestalde, hornitzaileak hurrengo hauek izango dira: 

Kotxe autonomo enpresa → Euskadin sistema fidagarria dela erakusteko
akordioa. Printzipioz Tesla izango da, baina ez badugu lortzen beste
aukera batzuk ditugu.  Horretarako, Kontratu bat egingo dugu beraiek
software-a utziko digute eta guk berriz froga errealak erakutsiko
dizkiogu. 

Sektore publikoko erakundeak  → Kotxe autonomoen fidagarritasuna
lortzeko programa sinatuko dugu.  Sektore publikoaren baimena behar
dugu. Gure hedatzeko plana hurrengoa izango litzateke: 

      - Lehenengo urtean: Donostian, kotxe bakarra hasieran hilabete batzuk eta
bbbgero 5 kotxera pasaz.
      - Bigarren urtean Gazteiz eta Bilbora zabaltzea.
      - Eta ondo badoa Espainia maialan hedatuko genuke. 

  Aplikazioa disenatu eta mantenduko duen enpresa bat ere beharko
dugu. 

Zergatik dira garrantzitsuak? 

Gure proiektua aurrera eramateko, gure bazkideak eta hornitzaileak
ezinbestekoak dira, bakoitzak funtsezko eginkizun bat duelako:

Bi bazkide gara zerbitzua sortu eta kudeatuko dugunak, eta gure
arteko lankidetza da proiektuaren oinarria.

Kotxe autonomoen enpresa garrantzitsua da, haien software eta
hardware fidagarria erabiltzeko aukera ematen digulako. Horri esker,
froga errealak egin ditzakegu eta gure sistemaren
funtzionamendua erakutsi.

Eusko Jaurlaritza, Foru Aldundiak eta udalak  beharrezkoa dira
fidagarritasun programa sinatzeko, proiektuari babes instituzionala
eta sinesgarritasuna ematen dizkiolako. Gainera, gure hedapen-
plana modu antolatuan egiteko aukera ematen du (Donostia →
Gasteiz/Bilbo → Espainia).

Aplikazioa diseinatu eta mantenduko duen enpresa ere funtsezkoa
da, gure zerbitzu digitalak ondo funtzionatzeko eta erabiltzaileei
esperientzia segurua eta egonkorra eskaintzeko.

Beraz, guztiek batera gure zerbitzuaren garapena, fidagarritasuna eta
etorkizuneko zabalkundea bermatzen dituzte; horregatik dira
garrantzitsuak guretzako.

Guk JOint Vennre bat egingo dugu. Hasieran guk kapital oso
handia jarriko dugu. Eta bai sektore publikoaren baimena
behar dugu eta kotxe elktrikoen  Kw

Guk Joint Venture bat egingo dugu. Hau da, Aitana eta Mariak
kapitalaren erdia jarriko dugu eta kotxe enpresak beste erdia. Guk
gure esperientzia eta merkatuaren ezagutza jartzen dugu, eta kotxe
enpresak bere teknologiaren Know how eskainiko digute. 
 


