PROPUESTA DE VALOR

Nuestra idea es una maquina de correr que produce electricidad cuando la persona
camina o corre sobre ella. Queremos unir tres cosas importantes: hacer ejercicio,
usar tecnologia util y
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que hacen que nuestro
producto sea especial:

e Sostenibilidad y energia limpia: la maquina aprovecha una energia que
normalmente se pierde. Asi, mientras la gente hace deporte, también ayuda
a reducir el consumo de electricidad y a proteger el planeta.

o Innovacion tecnolégica: no es una cinta normal. Tiene un sistema moderno
que transforma el movimiento en energia, lo que la convierte en un
producto nuevo y diferente.

e Ahorro econémico: al generar parte de su propia energia, los gimnasios,
hogares o centros donde se use podran gastar menos dinero en electricidad.

e Motivacion del usuario: las personas pueden ver que su esfuerzo sirve para
algo mas que hacer ejercicio. Esto puede animarlos a usar la maquina y
sentirse utiles.

e Diferenciacion del mercado: casi todas las cintas de correr solo sirven para
entrenar. La nuestra ofrece un extra importante: produce electricidad, por lo
que destaca frente a otras opciones del mercado.

En resumen, nuestra propuesta de valor consiste en ofrecer una maquina que no
solo ayuda a las personas a mantenerse en forma, sino que también contribuye a
cuidar el medio ambiente, ahorrar energia y mostrar una forma mas responsable
de hacer deporte.



