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1.​ FUENTES DE INGRESOS  
 

a)​ Población objetivo 

En Papallona hemos estimado los ingresos partiendo de la población objetivo detallada 
en nuestra propuesta de valor, centrada en personas con enfermedades dermatológicas que 
afectan de forma directa a la piel y a su calidad de vida. 

Para ello, hemos analizado distintas patologías cutáneas con presencia en España. En el 
caso de la psoriasis, se estima que afecta a aproximadamente 1.100.000 personas, 
siendo una de las enfermedades de la piel más comunes y con una tendencia creciente. La 
dermatitis atópica, aunque muy extendida, presenta especial relevancia en sus formas 
moderadas y graves, que afectan a unas 450.000 personas, colectivo con necesidades 
específicas de cuidado y protección cutánea. 

Por otro lado, se han tenido en cuenta enfermedades menos frecuentes pero con un alto 
impacto físico y emocional. La ictiosis afecta a unas 300 personas en España, mientras 
que el síndrome de Werner, un trastorno raro que provoca envejecimiento prematuro de la 
piel, se estima que afecta a 24.500 personas. Además, se ha considerado un colectivo 
reducido y muy concreto identificado como “Piel de Mariposa”, con una estimación de 500 
personas, caracterizado por una extrema fragilidad cutánea. 

En total la población objetivo sería de 1.575.300€. 

 

PSORIASIS 1.100.000 
MARIPOSA 500 
ICTIOSIS 300 
SÍNDROME WERNER 24.500 
DERMATITIS 450.000 
TOTAL POBLACIÓN OBJETIVO 1.575.300 
  
Porcentaje de ventas sobre el total de 
la población objetivo 0,2018% 
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b)​ Cálculo de ingresos  

En Papallona hemos estimado el 0,2% de esa población objetivo para estimar nuestra 
previsión de ventas. El  20% de las ventas estimadas se realizan en tienda y el 80% por 
web. 

Por tanto nuestra estructura de ingresos es la siguiente: 

 

Producto Material 

Precio 
por 
metro 

Metros 
(m) 

Coste 
total 
(€) 

Precio 
venta (€) 

Previsión 
ventas 
mensual 

Previsión 
ventas 
anual 

Ingresos 
totales 
(€) 

Pijama niño 
Algodón 
GOTS 12 1 18 35 15 180 6.300 

Pijama adulto 

Cobre 
antibacteria
no 20 2 46 89 15 180 16.020 

Pijama adulto 
Algodón 
GOTS 12 2 30 59 15 180 10.620 

Ropa interior 
niño (pack de 
2 unidades) 

Algodón 
GOTS 15 0,3 8 15 30 360 5.400 

Ropa interior 
niño (pack de 
2 unidades) 

Cobre 
antibacteria
no 20 0,3 9,5 20 30 360 7.200 

Ropa interior 
adulto (pack 
de 2 unidades) 

Algodón 
GOTS 15 0,6 12,5 25 30 360 9.000 

Ropa interior 
adulto (pack 
de 2 unidades) 

Cobre 
antibacteria
no 20 0,6 15,5 29 30 360 10.440 

Camiseta 
interior niño 

Algodón 
GOTS 12 0,6 11,7 25 25 300 7.500 

Camiseta 
interior niño 

Cobre 
antibacteria
no 20 0,6 16,5 35 25 300 10.500 

Camiseta 
interior adulto 

Algodón 
GOTS 12 1,2 18,9 39 25 300 11.700 

Camiseta 
interior adulto 

Cobre 
antibacteria
no 20 1,2 28,5 55 25 300 16.500 

         
       3180 111180 
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Nuestra estrategia de precios del producto se basa en el precio del coste y la relación con 
los precios de la competencia. 

 
Conclusión: El primer año estimamos unos ingresos totales de 111.180€. 

 
 

2. FUENTES DE FINANCIACIÓN  
 
PATRIMONIO NETO Y PASIVO 
 

PATRIMONIO NETO 26.492,40 
Capital Social 25.000,00 
Reservas -645,00 
Resultado del ejercicio  
Subvenciones  
Crowdfunding 2.137,40 
  

PASIVO NO CORRIENTE 6.189,77 

Deuda a largo plazo con entidades de crédito 6.189,77 € 
Proveedores de inmovilizado l/p  
Préstamo familiar  

PASIVO CORRIENTE 3.810,23 

Deuda a corto plazo con entidades de crédito 1.810,23 € 
Proveedores 2.000,00 € 
Hacienda pública acreedora  
  

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 36.492,40 
 
 
 

Las principales fuentes de financiación de nuestro proyecto provienen de las aportaciones 
de los socios. Cada una de nosotras aportamos 5.000 €, sumando un total de 25.000 €. 
Además, a partir de una campaña de crowdfunding obtenemos un importe de 2.137,40 €, 
que consiste en una ayuda económica concedida por aportaciones de terceros interesados 
en apoyar nuestro proyecto. 

Además, obtenemos  financiación ajena mediante un préstamo del ICO de 8.000 €, a un 
plazo de 4 años y con un tipo de interés del 6,686 %. Esta combinación de recursos 
propios, subvenciones y financiación externa nos permite cubrir nuestras necesidades de 
inversión inicial reflejada en Recursos clave y Estructura de costes. 
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