
 

Fuentes de ingreso 
 

1. Ingresos por sesiones individuales (ocio y 
entrenamiento) 
Es una de las principales fuentes de ingreso, donde cada jugador paga una cantidad por 
jugar un tiempo determinado 

Precio habitual por tiempo: 

●​ 12€ 30 minutos 
●​ 20€ 1 hora 

¿Por qué pagan este precio? 

La alta calidad de nuestros simuladores, la aventura inmersiva única en euskadi, la 
rapidez de nuestros equipos junto al entrenamiento técnico para pilotos es lo que 
estipula el precio propuesto 

2. Packs o bonos de sesiones 
LiveRacing ofrece pack y abonos a mejor precio 

●​ Bono 5 sesiones: 60–120 €​
 

●​ Bono 10 sesiones: 100–200 €​
 

●​ Bono 20 sesiones: 180–350 € 

*cada sesión equivale a 1h de juego 

3. Entrenamiento profesional para pilotos reales 

Están dispuestos a pagar: 

●​ Sesión técnica con telemetría y coaching: 40–80 € / hora​
 

●​ Programas mensuales de entrenamiento: 120–300 € al mes​
 

●​ Entrenamientos específicos previa carrera (estudio de circuito): 50–100 € por sesión​
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Valor percibido: 

●​ Aprender circuitos antes de competir​
 

●​ Mejorar técnica real sin riesgos​
 

●​ Acceso a telemetría y análisis​
 

●​ Rentabilidad vs rodar en pista​
 

4. Eventos y alquiler por grupos 
Ideal para cumpleaños, competiciones internas, empresas, despedidas, etc. 

Precios habituales: 

●​ Carrera grupal (6–12 personas): 100–300 € por evento​
 

●​ Alquiler por hora para grupos: 50–120 € / hora​
 

●​ Eventos corporativos / team building: 250–600 € 

5. Suscripciones mensuales o anuales 
Para clientes fieles, especialmente pilotos y gamers. 

Precio aproximado: 

●​ Cuota básica: 20–40 € al mes o 270€/anual​
 

●​ Cuota PRO (más acceso + coaching): 60–100 € al mes o 850€/anual 

6. Venta de merchandising y accesorios 
LiveRacing tambien ofrece su propio merchandising la cual se podra comprar en 
tienda  

●​ Simuladores y componentes ​
 

●​ Camisetas, gorras, guantes, cascos​
 

●​ Accesorios gaming​
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