4. FUENTE DE INGRESOS

En nuestra empresa para percibir nuestros ingresos nos
planteamos una triple estructura de recaudacion de ingresos
basado en distintos modelos tradicionales como la venta directa
e inclusive de nuevos modelos como las suscripciones. Las
fuentes principales estarian divididas en pago unico de
recaudacion directa, creaciéon de productos exclusivos por
un precio mayor por exclusividad, y el uso de pagos recurrentes
gue generen un ingreso adicional.
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El pago unico se fundamentara en el comercio
directo de los productos, es una estrategia simple,
la venta de uno de nuestros productos y el pago de
este. Hemos realizado también una pequefa tabla
basandonos en los muebles principales que
venderemos, sus precios medios, y la cantidad
media de muebles que se compra en un afo.
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INGRESOS VENTA DIRECTA
Muebles Precio Cantidad Ganancia
Sillas 100€ 2.000 200.000€
Mesas 75€ 1.000 75.000€
Estanterias 83€ 750 62.250€
Puertas 300€ 4.000 1.200.000€
1.537.250€

Los productos exclusivos se sustentaran en
la creacién de modelos exclusivos; variaciones
de los originales con un toque exclusivo que
los diferencie de estos. Estos modelos se
sacaran mensualmente y habra una cantidad
limitada de ellos, lo que aumentara el valor de
estos. Sera necesario un area de
investigacion, desarrollo e innovacion para
decidir cual sera el disefio de estos y como
producirlos.
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https://www.flaticon.es/icono-gratis/estructura_6884555
https://depositphotos.com/es/vector/deal-flat-illiustration-hand-holding-money-and-hand-holding-pape-48946433.html
https://retos-directivos.eae.es/i-d-i-por-que-es-importante-para-la-competitividad/

Finalmente nuestros productos contaran con unos seguros mensuales; cubriran la
posibilidad de posibles rupturas. Esto debido a que quienes cuenten con este
seguro, podran solicitar una reparacién o cambio de su producto, en la casuistica
de que este se haya averiado. Pretendemos posicionar el precio de estos seguros
en 20€ mensuales; y nos gustaria vender unos 2.000.

El resultado total estimado quedaria de la siguiente manera:

INGRESOS
Venta directa Exclusivos Seguros
1.537.250€ 100€ x 1200ud 20€ x 12meses x TOTALES
2.000ud
1.537.250€ 120.000€ 480.000€ 2.137.250€
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