La viabilidad econdmica del secador JBL Edition se basa en una estructura de costos bien optimizada que
aprovecha las economias de escala en Asia, ademas del alto valor que los consumidores le otorgan a una
marca lider. Para que este proyecto sea rentable, hemos identificado y analizado los pilares financieros mas
cruciales, dividiéndolos en la inversién inicial y los costos operativos de produccion.

Primero que nada, el proyecto necesita una inversion inicial en activos fijos, y el aspecto mas crucial de esto
es la fabricacion de los moldes de inyeccidon. Dado que nuestro secador tiene un disefio exclusivo que
incorpora la tecnologia acustica de JBL, la creacion de estos moldes de acero tiene un costo estimado de
15.000€. Esta es una inversién unica y esencial, ya que la precision de estos moldes es clave tanto para la
estética premium del producto como para el sellado acustico, lo que garantiza que el sonido sea claro y de
alta fidelidad.

En segundo lugar, el costo variable de produccion (lo que invertimos en cada secador individual) ha sido
disefiado para maximizar el margen de beneficio sin sacrificar la calidad. La fabricacion del nucleo del
dispositivo en China se ha presupuestado en un maximo de 14,00€ por unidad, lo que nos permite acceder a
componentes de alta resistencia térmica. A este costo base, debemos sumar el valor diferencial del producto:
los componentes de audio y la licencia de marca JBL, que afiaden un costo adicional de 8,00€. Esta partida
es la mas crucial estratégicamente, ya que convierte un secador comun en un dispositivo tecnoldgico de lujo.

Finalmente, para que el producto llegue a nuestros almacenes listo para su distribucion, es fundamental
considerar los costos de logistica e importacién, Hemos calculado un gasto de entre 2,00€ y 3,00€ por unidad,
lo cual incluye el transporte internacional, los aranceles aduaneros y el almacén inicial. Al sumar todos estos
elementos, el costo total para lanzar un secador JBL Edition al mercado es de aproximadamente 25,00€,
Dado que el precio de venta al publico se ubicara en el segmento premium, esta estructura de costos nos
brinda un margen de beneficio excepcional, lo que permite que el proyecto no solo sea innovador desde el
punto de vista tecnoldgico, sino también un modelo de negocio altamente rentable y escalable.



