Nuestra estrategia para crecer y consolidar nuestro mercado se fundamenta en un ciclo continuo que busca
captar la atencion del consumidor, asegurar su lealtad a largo plazo y expandir nuestra base de usuarios de
manera mundial. Para atraer nuevos clientes, el elemento clave sera tener una presencia estratégica y
contundente en las redes sociales. Sabemos que estas plataformas son el escaparate mas poderoso del siglo
XXI, asi que lanzaremos campafas visuales disefiadas para impactar a diferentes lugares. Al mostrar de
manera dinamica como el secador JBL edition soluciona el problema del ruido, lograremos que el producto
sea visible para una audiencia global, despertando el interés inmediato de quienes buscan innovacion en su
rutina de cuidado personal.

Una vez que conseguimos la atencion de nuestro cliente, nuestro enfoque se centra en la fidelizacion y el
cuidado de nuestra base de usuarios. Sabemos que ganar la confianza de un cliente es un reto, pero perderla
puede ser muy facil. Por eso, nos comprometemos a mantener estandares de calidad inquebrantables y una
politica de precios justa. El cliente que elige nuestro secador debe sentir que su inversion esta respaldada por
un producto duradero, eficiente y que ofrece un rendimiento acustico que se mantiene con el tiempo. Al
cumplir de manera constante con nuestra propuesta de valores, aseguramos que la satisfaccion del cliente
sea maxima, convirtiéndo a un comprador ocasional en un usuario leal que no solo sigue eligiendo nuestra
marca, sino que también confia en futuras o complementos de nuestra linea de producto.

Finalmente, para hacer crecer nuestra comunidad de clientes y escalar el negocio, vamos a aprovechar el
poder de los influencers. Esta estrategia no se trata solo de mostrar el producto, sino de mostrar cémo
realmente funciona en la vida diaria. Al colaborar con personas influyentes que tienen una gran credibilidad en
los campos de la tecnologia y la belleza, conseguimos que nuestro mensaje llegue a nichos de mercado que
tal vez no se sentirian atraidos por la publicidad tradicional. Ver un secador en manos de estas figuras genera
un efecto de validacion y un "deseo de pertenencia" que impulsa el crecimiento de la marca. En conjunto, esta
mezcla de visibilidad digital, compromiso con la calidad y validacion social garantiza que nuestro proyecto no
s6lo comience con fuerza, sino que se convierta en un referente sostenible y en constante crecimiento dentro
de la industria.



