Nola iritsiko zara zure produktua/zerbitzua bezeroengana?

Gure produktua edo zerbitzua bezeroengana iristeko, estrategia anitz eta egokitu bat
erabiltzen dugu, sare sozialetan eta webgunean dugun presentzia aktiboa oinarri
hartuta.

Kanal horien bidez gure lana, esperientzia eta lortutako emaitzak erakusten ditugu,
bezero potentzialekin harreman hurbil eta sinesgarria sortzeko. Horrez gain, enpresa eta
merkatariekin harreman zuzen eta pertsonalizatuak lantzen ditugu, haien beharrak
gertutik ezagutzeko eta irtenbide egokiak eskaintzeko. Era berean, bezero aseek
sortzen duten ahoz ahoko gomendioa funtsezkotzat jotzen dugu, konfiantzan
oinarritutako irudia indartzen duelako eta modu naturalean bezero berriak erakartzen

dituelako.



