
 

 

FUNTSEZKO KONPAINIAK 
Gure negozioak arrakasta izan dezan, beste enpresa batzuekin eta era askotako 
bazkide eta hornitzaileekin lankidetzan aritu behar dugu, kanpainetako lana 
errazago egiteko eta kalitatezko zerbitzua bermatzeko. 
Sare sozialak ezinbestekoak dira gure proiekturako. Instagram, TikTok Twitter 
eta facebook hedapen-kanalak edo -plataformak izateaz gain, gure lanaren zati 
handi bat egiteko espazio bat eraikitzen dute. Horien bidez, edukiak 
komunikatzen dira, emaitzak aztertzen dira eta zuzeneko lotura ezartzen da 
bezero bakoitzaren helburuarekin. 
Tresna digitalen hornitzaileak beste funtsezko laguntza bat dira, bereziki 
analitikaz, diseinu grafikoaz eta sareen administrazioaz arduratzen direnak. 
Tresna horiei esker, lana antolatuta egongo da, kanpainen eragina ebaluatuko da 
eta erabakiak benetako datuetan oinarrituko dira, eta horrek akatsak gutxituko 
ditu eta emaitzak hobetuko ditu. 
Diseinatzaile grafikoekin, eduki-sortzaileekin eta profil sortzaileekin lankidetzan 
aritzea ere funtsezkoa da. Kanpaina esklusibo eta erakargarriagoak sortzeko, 
funtsezkoa da lankidetzan aritzea, batez ere ikusizko ikuspegi sendoa edo sare 
sozialetarako formatu espezifikoak behar dituzten proiektuetan. 
Azkenik, proiektuaren elementu garrantzitsuenetako bat taldearen barruko 
lankidetza da. Kide bakoitzak askotariko ezagutzak ematen ditu, hala nola 
plangintza estrategikoa, edukien garapena edo bezeroekiko interakzioa. 
Gaitasunen konbinazio horri esker, zerbitzu osoa eta sendoa eskain daiteke, 
konpainia bakoitzari egokitua. 
 
Elkarte horien garrantzia 
Funtsezko konpainia horiek enpresaren errendimendua optimizatzea, arriskuak 
murriztea eta baliabide espezializatuak lortzea ahalbidetzen dute, kostuak 
gehiegi handitu gabe. Horien bidez, gure marketin-enpresak zerbitzu 
profesionala, moldakorra eta bezeroen benetako beharretara egokitua eman 
dezake. 
 

 

 


