
Bloque 8: Socios Clave 

Para que este proyecto sea viable económicamente y llegue a mucha gente, necesitamos 

construir una red de alianzas sólidas. Nuestros primeros socios clave son los fabricantes 
de componentes y electrónica. Al no ser nosotros una fábrica, necesitamos aliarnos con 

empresas que ya producen motores eléctricos pequeños, sensores y materiales ligeros 

como polímeros reforzados. Estos socios son vitales porque nos permiten escalar la 

producción y conseguir que los costes sean lo suficientemente bajos como para que el 

dueño de un coche normal pueda permitirse nuestra tecnología. 

En segundo lugar, contamos con los Centros Tecnológicos y Laboratorios 
Universitarios. La aerodinámica requiere validación científica, y alquilar o usar sus túneles 

de viento es la única forma de demostrar con datos reales que nuestro sistema funciona. 

Estos socios nos aportan el rigor técnico y las instalaciones que nosotros, como startup, aún 

no tenemos, permitiéndonos realizar prototipos mucho más avanzados y profesionales. 

También consideramos socios estratégicos a los Talleres Especializados y Redes de 
Concesionarios. Ellos son el puente entre nuestra tecnología y el cliente final. Al colaborar 

con ellos, nos aseguramos de que el sistema se instale correctamente y que el 

mantenimiento sea profesional. Estos socios nos dan la infraestructura logística necesaria 

para que nuestro producto esté disponible en cualquier ciudad. 

Por último, queremos buscar alianzas con Empresas de Flotas y Compañías de Seguros. 

A las empresas con muchos coches les interesa mucho ahorrar combustible, por lo que 

pueden ser nuestros primeros grandes clientes. Por otro lado, las aseguradoras podrían ver 

en nuestra tecnología una forma de mejorar la estabilidad del coche a altas velocidades, lo 

que reduce el riesgo de accidentes y les permite colaborar con nosotros en campañas de 

seguridad vial. 
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