
ESTRUCTURA DE COSTES 
La estructura de costes del limpiador automático de prótesis dentales engloba todos los 
gastos necesarios para llevar a cabo el diseño, la fabricación, la comercialización y el 
mantenimiento del producto. Este análisis permite evaluar la viabilidad económica del 
proyecto y planificar adecuadamente los recursos, diferenciando entre aquellos costes que 
se mantienen constantes y los que varían en función del volumen de producción y ventas. 

Por un lado, los costes fijos son aquellos que permanecen estables con independencia del 
número de unidades fabricadas o vendidas. Dentro de este grupo se incluyen los costes de 
personal, correspondientes a los sueldos del equipo responsable del diseño del producto y 
de su correcto funcionamiento técnico, así como del personal administrativo y de gestión del 
proyecto. También se contemplan los gastos derivados de la formación del personal en 
normativa sanitaria y en el uso de materiales adecuados para productos dentales. A estos 
costes se suman los gastos de instalaciones, como el alquiler del espacio destinado al 
diseño, montaje y almacenamiento del limpiador, los consumos de electricidad y agua, el 
mantenimiento del local y la adecuación del espacio a las normas de higiene y seguridad 
exigidas para este tipo de producto. 

Asimismo, forman parte de los costes fijos los gastos asociados al desarrollo y diseño del 
producto, que incluyen la investigación y desarrollo del prototipo del limpiador automático, la 
realización de pruebas técnicas y de funcionamiento para garantizar una limpieza eficaz y 
segura, y las mejoras continuas en el diseño y la ergonomía del dispositivo. También se 
consideran costes fijos los gastos legales y administrativos, como el registro de la marca, la 
protección del diseño, los trámites legales y las licencias necesarias para la 
comercialización de un producto sanitario, así como la contratación de seguros de 
responsabilidad civil. 

Por otro lado, los costes variables son aquellos que dependen directamente del volumen de 
producción y ventas. Entre ellos se encuentran los costes de materiales, que incluyen la 
compra de componentes electrónicos como el motor, el sistema de vibración o ultrasonidos 
y el temporizador, así como los materiales plásticos y metálicos utilizados para la carcasa 
del dispositivo y los envases y embalajes individuales del producto. También se incluyen los 
costes de fabricación, derivados del montaje de cada unidad del limpiador, el control de 
calidad de los productos terminados y los posibles gastos ocasionados por defectos o 
reposiciones. 

Dentro de los costes variables también se contemplan los costes de distribución, que 
abarcan el transporte del producto hasta farmacias, clínicas dentales y otros puntos de 
venta, el almacenamiento temporal del producto terminado y los costes logísticos asociados 
a la entrega. A su vez, los costes de comercialización forman parte de este grupo e incluyen 
la elaboración de material publicitario informativo, la promoción del producto en clínicas 
dentales y ferias del sector sanitario, así como el mantenimiento de la página web 
informativa del limpiador automático. 

Finalmente, se consideran los costes de mantenimiento y postventa, que engloban el 
servicio técnico para reparaciones o incidencias, la sustitución de piezas defectuosas 



durante el periodo de garantía y la atención al cliente para la resolución de dudas 
relacionadas con el uso del producto. 

En conjunto, la estructura de costes del proyecto combina una inversión inicial significativa 
en desarrollo, diseño y legalización del limpiador automático de prótesis dentales, con una 
serie de costes variables ligados a la producción, distribución y comercialización. Esta 
organización permite ajustar los gastos en función de la demanda del mercado y favorece la 
sostenibilidad económica del proyecto a medio y largo plazo. 

Este texto ha sido elaborado con el apoyo de herramientas de inteligencia artificial, 
utilizadas como ayuda para la redacción, estructuración del contenido y mejora de la 
claridad del documento. 
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