Socios Clave (Key Partners)

Los Socios Clave son la red de proveedores, aliados y colaboradores que resultan
indispensables para que el modelo de negocio funcione de manera eficiente y escalable. Su
principal funcidon es complementar los recursos y actividades que la empresa no puede o no

debe realizar internamente.

1. Socios de

Recursos y Optimizacion)

Estos socios son cruciales para garantizar la calidad, el rendimiento y la escalabilidad del

producto (kit de aerodinamica activa).

Suministro y Produccién (Adquisicion de

Materiales
Compuestos
Avanzados

componentes de
alto rendimiento y
peso reducido.

Tipo de Socio Razén de la | Contribucion Estratégica
Alianza
Proveedores de | Garantizan Suministran  fibora de  carbono,

polimeros reforzados y materiales con
certificaciones aeroespaciales para
crear piezas aerodinamicas
resistentes y ligeras, maximizando la
eficiencia.

Fabricantes de
Actuadores y
Micro-Mecanismo
s

Aseguran la
funcionalidad en
tiempo real del
sistema activo.

Proveen motores eléctricos
miniaturizados, servomecanismos Yy
sistemas de desplazamiento rapido

que permiten modificar la
aerodinamica vehicular
instantaneamente, mejorando la

adherencia y la estabilidad en

maniobras criticas.

Proveedores de

Sensores
Vehiculares y
Unidades de

Control (ECU)

Aportan la
inteligencia

necesaria para la
toma de decisiones.

Suministran  sensores de alta
precision (presion, viento, aceleracion,
angulo y adherencia) y unidades de
control robustas, fundamentales para
alimentar al sistema con datos en
tiempo real y optimizar la seguridad
en curvas y frenado.




2. Socios Tecnoloégicos y de Software (Reduccion de Riesgo y
Desarrollo Conjunto)

Alianzas enfocadas en el desarrollo digital, la conectividad y la seguridad cibernética del

sistema.

e Empresas de Desarrollo de Software Vehicular y Algoritmos:

o

o

Propésito: Subcontratar la creacion y el mantenimiento del complejo
algoritmo que ajusta la aerodinamica en tiempo real y ejecuta el analisis
predictivo para evitar la pérdida de control (p. €j., un derrape).

Valor Ahadido: Aseguran un codigo limpio, optimizado y compatible con los
estandares de la industria automotriz.

e Socios en Conectividad, Telemetria y Plataformas loT:

o

Propésito: Habilitar funcionalidades criticas como el monitoreo remoto de
rendimiento, el diagnostico de fallos y las actualizaciones OTA
(Over-The-Air) del firmware del sistema.

e Proveedores de Ciberseguridad Automotriz:

o

O

Propésito: Minimizar el riesgo de manipulacion externa (hacking) del
sistema vehicular.
Valor Anadido: Ofrecen certificaciones de seguridad que son
indispensables, especialmente si el kit se posiciona como un accesorio de
seguridad activa.

3. Socios de Marketing y Comunicacién (Adquisicion de

Clientes)

Colaboradores externos que ayudan a traducir la complejidad técnica en valor tangible para

el cliente final.

e Agencias de Marketing Especializadas en Movilidad y Automocion:

O

o

Propésito: Disefar campanas que articulen claramente los beneficios clave:
reducciéon de riesgo de derrapes, frenado eficiente y ahorro de
combustible.

Valor Anadido: Traducen la tecnologia compleja a beneficios reales,
segmentando efectivamente a flotas y conductores individuales.

e Productoras de Contenido de Alto Nivel:

o

Propésito: Creacién de activos visuales de alto impacto (videos
comparativos, animaciones CFD) que demuestren la funcionalidad y el ROI
del Kit.

e Lideres de Opinion e Influencers Automotrices (Alianza Estratégica):

O

o

Propdsito: Aumentar la credibilidad y la penetracién en el mercado masivo.
Valor Anadido: Ayudan a posicionar el kit de aerodinamica activa como una
mejora de seguridad esencial para vias urbanas y carreteras, no solo para
entornos de alto rendimiento.



4. Socios de Distribucién y Venta Minorista (Economia de
Escala)

Alianzas estratégicas para facilitar la accesibilidad del producto y su instalacion.

e Grandes Cadenas de Repuestos y Accesorios Automotrices:

o Propésito: Lograr una distribucion masiva del kit completo y asegurar puntos
de venta con capacidad de instalacion profesional.

o Ejemplos: Norauto, AutoZone, etc., que legitiman el producto en el mercado
postventa.

e Redes de Talleres y Centros de Servicio Rapido (Actividades Subcontratadas):

o Propésito: Establecer una red de instalacion y calibracion certificada que
garantice el funcionamiento optimo del sistema, manteniendo los costos
bajos.

e Concesionarios de Vehiculos y Distribuidores Autorizados (Alianza
Estratégica):

o Propésito: Ofrecer el sistema como un accesorio premium o una opcion
de seguridad activa en vehiculos nuevos o0 seminuevos, lo que aumenta la
percepcién de calidad del producto.

e Cadenas de Gasolineras Premium o Tiendas Anexas:

o Propédsito: Puntos de venta para versiones mas sencillas o "starter kits",
aprovechando que el publico objetivo ya esta enfocado en el mantenimiento y
mejora del vehiculo.
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