
 

3. Socios Estratégicos 

Para que el proyecto funcione bien y siga creciendo, contamos con una red 
de aliados que aportan recursos, apoyo y conocimiento. No forman parte del 
equipo interno, pero son clave para que el servicio salga bien y mantenga 
buena calidad. 

 

3.1. Socios operativos y logísticos 

Son quienes nos facilitan materiales, espacios o herramientas para poder 
trabajar. 

●​ Proveedores de productos de limpieza: Tiendas y distribuidores que 
nos dan los productos necesarios para el cuidado interior y exterior de 
los vehículos.​
 

●​ Talleres y concesionarios: Pueden ofrecer servicios que nosotros no 
realizamos y también recomendarnos con sus propios clientes.​
 

●​ Gasolineras, parkings y lavaderos: Lugares que pueden prestarnos 
apoyo con espacios puntuales, agua o electricidad cuando lo 
necesitemos.​
 

 

3.2. Socios tecnológicos 

Nos ayudan a mejorar la organización y la experiencia del cliente con 
herramientas digitales. 

●​ Desarrolladores o plataformas web: Para crear una página donde se 
puedan hacer reservas, pagos y gestionar el servicio.​
 

●​ Agencias de marketing y comunicación: Ayudan a mejorar la presencia 
online, publicidad local y difusión en redes sociales.​
 



 
 

3.3. Socios financieros y administrativos 

Dan estabilidad al proyecto y ayudan con temas económicos y legales. 

●​ Bancos o cooperativas: Para manejar cuentas, pagos y posibles 
créditos.​
 

●​ Aseguradoras: Para cubrir daños a vehículos, herramientas o terceros 
mientras damos el servicio.​
 

●​ Asesores contables y legales: Apoyan en trámites administrativos, 
fiscales y legales.​
 

 

3.4. Socios estratégicos y de promoción 

Ayudan a que el proyecto llegue a más personas y tenga más presencia en la 
comunidad. 

●​ Clubs automovilísticos o asociaciones locales: Dan visibilidad y pueden 
recomendar nuestros servicios.​
 

●​ Empresas con flotas pequeñas (taxis, reparto, alquiler): Pueden 
convertirse en clientes frecuentes que necesitan mantenimiento regular.​
 

 

3.5. Entidades reguladoras y de sostenibilidad 

Permiten que operemos dentro de las normas y fomentan prácticas 
responsables. 

●​ Municipalidad y entidades ambientales: Otorgan permisos y supervisan 
que manejemos bien los residuos y sigamos prácticas sostenibles.​
 



 
●​ Empresas de tratamiento de aguas y residuos: Ayudan a gestionar 

correctamente los desechos y cumplir la normativa ambiental.​
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