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Lo

ﬁ?}»/ o @ -@ . @
E.(l‘: ) s
"< PROPUESTA =5 ¢ ¥ =

La propuesta de valor de un producto se centra en los problemas especificos del cliente
que se buscan resolver. A continuacién, se describen las principales necesidades
identificadas y como el producto ofrece soluciones concretas.

Musica de calidad y seguimiento del producto: El dispositivo permite reproducir musica
con buena calidad de sonido e integra funciones de seguimiento, lo que mejora la
experiencia del usuario y reduce el riesgo de pérdida del producto.

Mayor duracién: Esta disefiado para ofrecer una vida Gtil mas larga, tanto en bateria como
en resistencia de los materiales, disminuyendo la necesidad de reemplazos frecuentes.

Cancelacion de ruido: Incorpora tecnologia de cancelacion de ruido que mejora la claridad
del audio y permite una experiencia mas comoda en entornos ruidosos.

Financiacion sin intereses: Ofrecer opciones de pago sin intereses facilita el acceso al
producto, eliminando barreras econémicas para los clientes.

Modelo basico a menor precio: La disponibilidad de una versién mas econémica
permite llegar a un segmento de mercado mas amplio, manteniendo las funciones
esenciales.



