
FUENTE DE
INGRESOS

L o s  i n g r e s o s  p r o v e n d r á n  p r i n c i p a l m e n t e  d e
c o l a b o r a c i o n e s  y  c o n t r a t o s  c o n  O N G s ,
a y u n t a m i e n t o s  y  o r g a n i z a c i o n e s  s o c i a l e s  q u e
a d q u i e r a n  l o s  m ó d u l o s  p a r a  d e s t i n a r l o s  a  p e r s o n a s
s i n  h o g a r  o  r e f u g i a d a s .

T a m b i é n  s e  p o d r í a n  g e n e r a r  i n g r e s o s  a  t r a v é s  d e
d o n a c i o n e s ,  p a t r o c i n i o s  y  p r o g r a m a s  d e
r e s p o n s a b i l i d a d  s o c i a l  d e  e m p r e s a s  i n t e r e s a d a s  e n
a p o y a r  p r o y e c t o s  s o s t e n i b l e s  y  s o l i d a r i o s .

EN ESTE APARTADO TENDRÉIS QUE PREGUNTAROS ¿CUÁNTO Y
CÓMO ESTÁ DISPUESTO A PAGAR VUESTRO CLIENTE POTENCIAL
POR EL PRODUCTO O SERVICIO QUE LE ESTÁIS OFERTANDO?


