
SOCIEDADES
CLAVE

N u e s t r o  p r o y e c t o  s e  a p o y a  e n  l a  c o l a b o r a c i ó n  c o n
p r o v e e d o r e s  d e  m a t e r i a l e s  r e c i c l a b l e s ,  c o m o  e m p r e s a s
d e  r e c i c l a j e  y  c e n t r o s  d e  r e c o g i d a  d e  r e s i d u o s ,  a d e m á s
d e  O N G s ,  a y u n t a m i e n t o s  y  a s o c i a c i o n e s  s o c i a l e s  q u e
a y u d a n  a  d i s t r i b u i r  l o s  m ó d u l o s  a  l a s  p e r s o n a s  q u e  l o s
n e c e s i t a n .

T a m b i é n  b u s c a m o s  a l i a n z a s  c o n  v o l u n t a r i o s ,  e s c u e l a s
t é c n i c a s  y  t a l l e r e s  l o c a l e s  q u e  a p o r t e n  m a n o  d e  o b r a ,
i d e a s  y  a p o y o  l o g í s t i c o  p a r a  l a  c o n s t r u c c i ó n  y  m e j o r a  d e
l o s  m ó d u l o s .

EN ESTE APARTAD O HAY QUE DESCRIBIR LA RED DE PROVEED ORES Y SO CIOS
QUE PERMITEN QUE UN MODELO DE NEGO CIO FUNCIONE.


