
M a n t e n d r e m o s  r e l a c i o n e s  c o l a b o r a t i v a s  y  d e  c o n f i a n z a
c o n  O N G s ,  a y u n t a m i e n t o s  y  a s o c i a c i o n e s  s o c i a l e s ,  b a s a d a s
e n  l a  c o m u n i c a c i ó n  c o n t i n u a ,  l a  t r a n s p a r e n c i a  y  e l  t r a b a j o
c o n j u n t o .

T a m b i é n  f o m e n t a r e m o s  a l i a n z a s  a  l a r g o  p l a z o  p a r a
m e j o r a r  y  a d a p t a r  l o s  m ó d u l o s  s e g ú n  l a s  n e c e s i d a d e s  d e
l a s  p e r s o n a s  b e n e f i c i a r i a s

EN ESTE APARTADO DEBERÉIS DESCRIBIR LOS TIPOS
DE RELACIONES QUE VUESTRA EMPRESA U
ORGANIZACIÓN VA A ESTABLECER CON EL SEGMENTO
ESPECÍFICO DE MERCADO.

RELACIONES CON
LOS CLIENTES


