
PROPOSICIÓN
DE VALOR

O f r e c e m o s  m ó d u l o s  h a b i t a c i o n a l e s  s o s t e n i b l e s
h e c h o s  c o n  m a t e r i a l e s  r e c i c l a d o s  ( p a l e t s ,  p l á s t i c o s
y  m e t a l e s ) ,  q u e  b r i n d a n  u n a  s o l u c i ó n  r á p i d a ,
e c o n ó m i c a  y  e c o l ó g i c a  p a r a  p e r s o n a s  s i n  h o g a r  o
r e f u g i a d a s ,  t r a n s f o r m a n d o  r e s i d u o s  e n  r e f u g i o s
d i g n o s  y  f u n c i o n a l e s .

EN ESE APARTAD O HAY QUE DEFINIR LO QUE VAIS A OFRECER,  ES DECIR,
QUÉ PROBLEMA O NECESIDAD VAIS A SOLUCIONARLE A VUESTRO CLIENTE.


