
La empresa tras varias opciones ha definido un precio de unos 75 euros,
después de comprobar lo que el cliente está dispuesto a pagar, mediante un
sistema de ingreso claro, accesible y adaptado.

La venta del difusor se realizará mediante pago único, con un precio singular,
manteniéndose como una opción asequible dentro del ámbito sanitario.

 Además, se permitirán pagos recurrentes, facilitando que los clientes puedan
adquirir el difusor sin comprometer su presupuesto.

Arotec tiene diferentes maneras de generar fuentes de ingreso:

La fuente principal, será la venta de activos mediante la venta del difusor que
podrá complementarse junto con diferentes packs de aromas adaptados a los
diferentes gustos y necesidades.

Primas por uso, El cliente podrá pagar en función de los aromas consumidos.
Podrá comprar los aromas en packs y si alguno no lo utiliza no estará obligado
a quedárselo, solo pagará por los que utilice.

Otra, Primas por suscripción, se ofrecerá la posibilidad de suscribirse a un
plan mensual el cual incluya el mantenimiento del aparato y un envío de los
aromas elegidos una vez estos se vayan agotando, garantizando siempre la
disponibilidad.

También, se ofrecerá la opción de Préstamo, renting o alquiler. De esta forma
no será necesario  comprar el aparato y pagarán un precio mucho menor que
pagando todo de una vez, mediante pagos mensuales y podrán cancelar el
servicio cuando quieran pero se les cobrará el mes. A la larga se obtendrá un
beneficio económico.
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Se tendrán acuerdos publicitarios con
diferentes empresas que cumplan con la
imagen que Arotec quiere ofrecer a sus clientes.
Sus logos, nombres etc.. estarán plasmados en
un tamaño pequeño pero legible en el difusor
para poder sacarle rentabilidad y obtener un
ingreso extra.

En el caso de Arotec los precios serán tanto fijos
como dinámicos:

Por un lado, el difusor costará de un precio fijo
previamente mencionado, que será igual para
todos aquellos que lo adquieran mediante una
venta directa.

Por otro lado, la mayoría de los precios serán
dinámicos y variarán en función del tipo y
cantidad de aromas, también según el servicio
elegido será diferente y podrá cambiar.

https://chatgpt.com/

