
• ¿Cómo vais atraer nuevos clientes, mantenerlos y hacerlos crecer? 
Esperamos mantener a nuestros clientes, con el éxito del torneo. Es decir, dependemos de 
la primera edición de nuestro torneo, para conseguir patrocinadores, y que el torneo se 
pueda mejorar y volver a realizar. 
 


