1. ¢ Como paga el cliente?

Pago mensual o anual por acceso a la plataforma de |A, analisis de datos y
recomendaciones personalizadas.

Clientes:

e Hogares
e Pequefas empresa
e Empresas medianas

Planes propuestos (precios fijos):
a) Plan Hogar

e 8-12€/mes

Incluye:

Analisis de consumo (agua, luz, gas)
Recomendaciones personalizadas
Simulaciones de ahorro
Gamificacion y educacion ambiental

b) Plan Pequefas empresas

e 39-59 €/ mes

Incluye:

Calculo de huella de carbono

Optimizacion energética

Informes de sostenibilidad

Recomendaciones para cumplir normativas verdes

c) Plan Empresa Mediana

e 99-199 €/ mes

Incluye:

Auditorias automatizadas

Optimizacién de procesos y cadena de suministro
Informes RSC y estandares ISO

Predicciones y simulaciones avanzadas



2;Qué se vende?

e Sensores propios o en packs certificados
e Kits de sostenibilidad (sensores + instalacion + configuracion 1A)

Ejemplos:

e Kit hogar basico: 120-180 €
e Kit empresa: 300-600 €

Estos activos permiten a la plataforma recoger datos en tiempo real, lo que
justifica el pago inicial.

3. ¢Coémo funciona?
El cliente paga solo cuando usa servicios avanzados puntuales.
Ejemplos:

e Informe de sostenibilidad personalizado: 25-50 €
e Simulacion de instalacion solar/edlica: 30-80 €
e Auditoria energética puntual: 100-300 €

Ideal para clientes que no desean suscripcién continua.

4.; En qué consiste?
La plataforma recomienda:

Electrodomésticos eficientes
Paneles solares

Sistemas de domética

Productos ecolégicos certificados

Cuando el usuario compra a través de la plataforma, se obtiene una comision.



5. ¢ A quién?

e Ayuntamientos

e Empresas energéticas

e Constructoras sostenibles
e Consultoras ambientales

¢, Qué se licencia?

e UsodelalA
e Dashboards personalizados

Precio:

e Licencia anual: 3.000—-20.000 € segun tamafio y alcance

6. ¢ Qué incluye?

Sensores
Mantenimiento
Actualizaciones
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e Acceso premium a la plataforma

Precio orientativo:

e Hogar: 5-10 € / mes
e Empresa: 25-50 € / mes

Resumen de Fuente de Ingresos

Suscripciones 45 %

Venta de activos 20 %

Prima por uso 10 %
Comisiones 10 %
Licencias 10 %

Renting / alquiler 5 %
TOTAL 100 %



7.Inversion Inicial y Retorno
La inversion inicial se destinara principalmente a:

e Desarrollo de la plataforma I1A
e Infraestructura de datos
e Marketing inicial

La via para recuperar la inversion inicial sera la combinacion de:

e Suscripciones
e \entas
e Licencias



