
Las fuentes de ingresos son los métodos mediante los cuales la aplicación generará dinero y garantizará su 
sostenibilidad a largo plazo. Dado que la app está dirigida tanto a guías turísticos como a turistas, se pueden 
implementar diferentes estrategias de monetización. 
 
1. Modelo Freemium (Gratis con funciones de pago) 
La aplicación se ofrecerá de forma gratuita con funciones básicas, pero con la opción de desbloquear 
características avanzadas mediante pagos. Esto permitirá atraer un gran número de usuarios y luego 
monetizar a aquellos que deseen una mejor experiencia. 
-Gratis: Traducción en tiempo real en un número limitado de idiomas, uso restringido por tiempo o número 
de sesiones diarias. 
-Versión Premium: Acceso ilimitado a todos los idiomas, opción de personalización de voz, traducción sin 
restricciones de tiempo y asistencia prioritaria. 
Este modelo es ideal para captar usuarios rápidamente y luego convertirlos en clientes de pago. 
 
2. Suscripciones mensuales o anuales para guías turísticos y empresas 
Los guías turísticos y agencias de viajes podrán acceder a un plan de suscripción con beneficios exclusivos, 
como: 
-Traducción en varios idiomas sin límite. 
-Personalización avanzada de la voz del guía. 
-Acceso a reportes y análisis de uso. 
-Soporte técnico prioritario. 
-Se pueden ofrecer diferentes planes, desde una suscripción básica hasta un plan premium con más 
beneficios. 
 
3. Pago por uso (modelo de "pay-per-use") 
Para los guías turísticos o empresas que no quieran una suscripción mensual, se puede ofrecer la opción de 
pagar por el uso de la app en cada tour. Esto permitiría: 
-Comprar créditos por número de horas de traducción. 
-Adquirir pases de un solo día para eventos o recorridos específicos. 
Este modelo es flexible y atractivo para usuarios que solo necesiten la app ocasionalmente. 
 
4. Comisiones por afiliación y colaboraciones 
Otra forma de generar ingresos es mediante colaboraciones con agencias de turismo, hoteles y plataformas de 
experiencias turísticas. Por ejemplo: 
-Hoteles y agencias pueden recomendar la app a sus clientes a cambio de una comisión por cada descarga o 
suscripción. 
-Plataformas como Airbnb Experiences, GetYourGuide o Viator pueden integrar la app en sus tours y 
compartir ingresos con la empresa. 
Estas alianzas ayudarán a ampliar el alcance de la aplicación y generar ingresos adicionales. 
 
5. Publicidad dentro de la app (solo en la versión gratuita) 



Para los usuarios que no deseen pagar por la app, se puede incluir un sistema de publicidad con anuncios no 
invasivos, como: 
-Publicidad de destinos turísticos, restaurantes y atracciones locales. 
-Anuncios de agencias de viajes o servicios complementarios. 
-Posibilidad de que guías turísticos promocionen sus tours dentro de la app. 


