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La idea principal es la automatización del cuidado de plantas mediante sistemas IoT (Internet 

of Things, Internet de las cosas), lo cual optimiza el riego, monitoreo y gestión de las 

condiciones ambientales para mantener las plantas saludables de manera eficiente, sin 

necesidad de experiencia o tiempo adicional por parte de los usuarios. 

Hemos desarrollado un logo que expresa muy bien la filosofía y características de nuestra 

empresa. 
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