


Introducción:

Nuestra idea de negocio consiste en 

comprar coches de segunda mano de 

otros países que estén en buen estado y 

traerlos a España 



Lo primero que haríamos seria localizar 
concesionarios de segunda mano de otros países, 
cuando tengamos los vehículos que necesitamos 

escogidos contactaríamos con ellos y 
negociaríamos.

En cuanto todo estaría en condiciones para ir a por 
los coches y una vez tendríamos los clientes 

interesados en los coches en España, 
procederíamos a viajar a ver el estado de los 

coches y una vez visto el producto y habiendo 
estudiado el beneficio esperado haríamos la 

compra de los respectivos coches acordados.



Hay que observar el mercado y tener en cuenta

los coches mas vendidos para realizar los

pedidos una vez hecho eso los compramos y los

vendemos en España mas caros para obtener

beneficio.



 Debilidades                               

- Trayecto

- Alto costo

- Mercado complejo

- Escaso conocimiento

 Amenazas 

- Competencias

- Altos impuestos

- Restricciones del gobierno



 FORTALEZAS

- Compromiso

- Perseverantes

- Constantes

- Sin miedo al fracaso

 OPORTUNIDADES

- Alta demanda de coches de 

segunda mano

- Hacemos un concesionario 

nuevo

- Oportunidades de 

crecimiento

- Cada vez abrimos puntos de 

acceso en países nuevos



 El trayecto es un problema ya que ir hasta los países

para recoger los coches requiere tiempo y dinero.

También el mercado es bastante complejo de llevar ya

que somos nuevos en esto.



 Es un mercado competente y con impuestos altos, 

también con mucho papeleo y restricciones de ambos 

gobiernos.



 Nos consideramos muy comprometidos con el trabajo perseverantes ya 

que estamos en conciencia de que puede ser arduo y lento. Constantes 

sin fallar nunca, y sin miedo al fracaso.



 Por suerte o por desgracia cada vez esta mas difícil comprar un coche 

bueno y que no cueste mucho, y también la alta demanda de los coches 

importados. Es un mercado en el que puedes crecer mucho y abrir tu 

propio concesionario.


