
5. Canales de distribución 

Consideramos que la mejor estrategia para que nuestros clientes 

conozcan el producto es una venta directa, en la que nos 

entrevistemos cara a cara con los diferentes responsables de las 

marcas para que conozcan de primera mano nuestro producto y 

poder establecer relaciones solidas con las mismas. 

 

 

 


