
 

Actividades Clave 

El éxito del modelo de negocio de BlindBet depende de la realización de actividades 

esenciales que permiten la entrega de valor a los usuarios y el sostenimiento de su ventaja 

competitiva. Estas actividades incluyen: 

1. Desarrollo y Mantenimiento de la Plataforma: 

○ Diseño e implementación de nuevas funciones, como herramientas de 

geolocalización y sistemas de verificación de perfiles. 

○ Mejoras continuas en la seguridad de datos y protección contra fraudes. 

2. Marketing y Adquisición de Usuarios: 

○ Campañas digitales y publicidad en redes sociales. 

○ Colaboraciones con influencers y estrategias de optimización en tiendas de 

aplicaciones (ASO). 

○ Implementación de programas de referidos para aumentar la base de 

usuarios. 

3. Análisis de Datos: 

○ Recopilación y análisis de grandes volúmenes de datos de usuarios para 

mejorar los algoritmos de emparejamiento. 

○ Estudios de comportamiento para identificar patrones y ajustar la oferta de 

servicios. 

4. Gestión de la Experiencia del Usuario: 

○ Desarrollo de una interfaz intuitiva y atractiva. 

○ Uso de notificaciones push y mensajes automatizados para fomentar el uso 

continuo de la aplicación. 

5. Cumplimiento Legal y Ético: 

○ Garantizar el cumplimiento de regulaciones internacionales como el RGPD. 

○ Gestión de términos de uso y resolución de disputas legales. 

6. Innovación y Diferenciación: 

○ Investigación y desarrollo de funciones únicas, como opciones de 

personalización avanzada y experiencias inmersivas. 

○ Monitoreo de tendencias y competencia para adaptar la oferta y mantenerse 

a la vanguardia del mercado. 

Al enfocar sus esfuerzos en estos recursos y actividades clave, BlindBet no solo asegura 

una operación eficiente, sino que también se posiciona como un líder innovador en el 

competitivo mercado de las aplicaciones de citas. 

 

 

 

 

 


