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8. ACTIVIDADES CLAVE

* Investigacidn y Desarrollo (1+D)

La inversién en investigacion y desarrollo permitira un avance en paneles solares mas eficientes, asi
como la investigacién en materiales sostenibles y resistentes que garanticen durabilidad y proteccion.
Ademads de la mejora de las baterias internas para ampliar la capacidad de carga y la seguridad, y la
realizacién de pruebas de producto en diferentes condiciones climaticas y de uso.

% Disefio industrial y de producto

La creacién de un bolso que sea practico y al mismo tiempo sea estético y util, hard que las ventas
aumenten y atraerd mas la atencion de los clientes. Por estd razén, nuestro producto integra a la
perfecciéon las placas solares para mantener la estética, la bateria ocupa poco espacio para
incrementar la capacidad de almacenaje y de esta manera garantizar que el bolso sea ligero. Ademas,
el tejido, debido a su impermeabilidad, ofrece una proteccion superior.

* Produccién y ensamblaje

La calidad en la produccion garantizard la confianza de los clientes en el producto y reducira los
costos asociados a devoluciones o reparaciones. Para ello debemos seleccionar proveedores
confiables, implementar controles de calidad para garantizar el rendimiento y la seguridad del
producto, y la forma mas dptima de la cadena de produccidon para reducir costos y tiempos de
entrega.

El marketing no solo aumentara las ventas, sino que también ayudara a que la marca sea reconocida.
Para lograr esto, tuvimos que optar por crear campafias en redes sociales que muestren los
beneficios del producto, al igual que colaborar con influencers centrados en la tecnologia y la
sostenibilidad. Otra opcién podria ser asistir a ferias y eventos.



* Gesti e f fic la cad .

Una cadena de suministro eficiente reducira costos y asegurara que el producto llegue a tiempo a los
clientes. Para ello es necesario la seleccion y negociacion con proveedores de materiales clave
(paneles solares, baterias, telas) y la coordinacion logistica para el transporte.

* Ventas y distribucidn

Una estrategia de distribucidn efectiva permitira maximizar las ventas y garantizar la satisfaccién del
cliente. Debemos controlar la gestién de la tienda fisica y de las plataformas/apps de comercio,
ademads de negociar acuerdos con minoristas y distribuidores especializados en tecnologia o moda
sostenible.
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La implementacién de canales de atencidn al cliente fomentara la lealtad de los usuarios y ayudara a
construir una reputacién positiva para la marca. Asi mismo, ofreceremos garantias y servicios de
reparacion para problemas relacionados con el bolso en su conjunto, al igual que foros donde
expongamos tutoriales de ayuda que sirvan de guia sobre cdmo utilizar y mantener el producto.

* Gestion financiera y administrativa

Una buena gestidén financiera y administrativa depende de la elaboracion de presupuestos y control
de costos, de la gestion de ingresos procedentes de las ventas y de las inversiones estratégicas en
marketing, produccién y desarrollo de productos.
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