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Trabajo realizado por Jorge Andrés, Oliver Vivar, Angel Pérez y Pablo Pérez.
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SEGMENTACION DEL MERCADO
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FUENTES DE FINANCIACION




PRESUPUESTO GENERAL DE LA EMPRESA

ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4 ANO 5
CANTIDAD | 3000 Uds 6000 uds 10000 uds 15000 uds 20000 uds
VENDIDA
INGRESOS | 120000€ 240000€ 400000€ 600000€ 800000€
COSTES 142.235€/afio | 142.235€/ano | 142.235€/afio | 142.235€/afo | 142.235€/afio
FIJOS
COSTES 128.400€/an | 181.200€/afi | 308.000€/aii | 448.250€/ai | 594.000€/an
VARIABLES |o 0 0 0 0
BENEFICIO |-150.635€ -83.435€ -50.235€ 9.515€ 63.735€
S
BENEFICIO |-150.635€ -234.070€ -284.305€ -274.790€ -211.055€
ACUMULAD
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FUENTES DE INGRESOS
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