ACTIVIDADES CLAVE
-Actividades clave de la propuesta de valor:

Disefio y desarrollo de la taza ,produccion y ensamblaje de componentes, control de calidad
para garantizar durabilidad y seguridad.

- Actividades clave de los canales de distribucion:

Seleccion de minoristas (tiendas especializadas) ,gestion de la cadena de suministro y
distribucion, marketing en puntos de venta (material promocional), gestién de ventas online
a través de la pagina web.

- Actividades clave de las relaciones con los clientes:

Atencién personalizada en tiendas y online ,interaccion continua con encuestas , programas
de fidelizacion y promociones , comunicacion constante a través de redes sociales.

- Actividades clave de las fuentes de ingresos:

Gestion de precios y estrategias de ventas , organizacion de promociones y eventos,
analisis de ventas para ajustar estrategias, optimizacion de puntos de venta en tiendas
fisicas y online.



