CARI?YIQ+

PLAN DE RECURSOS CLAVE PARA CARRYIQ+

RECURSOS FiSICOS:

-Infraestructura tecnolégica: Equipos y dispositivos tecnolégicos como
computadoras, servidores y equipos de comunicacion, necesarios para
desarrollar y gestionar la plataforma CARRYIQ+.

-Software especializado: Licencias de software de inteligencia artificial (1A),
analisis de datos, y herramientas de programacion necesarias para el
funcionamiento del sistema. Esto incluye plataformas de desarrollo, servidores
de bases de datos y herramientas de analisis predictivo.

- Espacio de trabajo: Oficinas o espacio de trabajo para el equipo de desarrollo
y atencion al cliente. Un lugar adecuado para fomentar la colaboracion y el
trabajo en equipo es fundamental para la innovacién y eficiencia operativa.

RECURSOS INTELECTUALES:

-Tecnologia de inteligencia artificial: EI conocimiento y la experiencia en |A'y
aprendizaje automatico son recursos fundamentales para el desarrollo de
algoritmos inteligentes en CARRYIQ+. Este conocimiento permitira ofrecer una
solucion de alta calidad, personalizada y eficiente para los clientes.

-Innovacion y know-how: La capacidad de desarrollar soluciones innovadoras
para la gestion de carga y logistica inteligente es clave. Esto incluye la creacién
de algoritmos eficientes, modelos de prediccion de demanda y optimizacién de
rutas y recursos.

-Propiedad intelectual: Patentes, algoritmos exclusivos y otros activos
intangibles relacionados con el desarrollo del software y las soluciones
ofrecidas. La propiedad intelectual es esencial para proteger la diferenciaciéon
en el mercado y las soluciones unicas de CARRYIQ+.

RECURSOS HUMANOS:



-Equipo de desarrollo: Programadores, ingenieros de datos, expertos en |1Ay
cientificos de datos que desarrollan el software, gestionan la infraestructura
tecnologica y mejoran continuamente los algoritmos.

-Equipo comercial y de marketing: Expertos en ventas, gestion de relaciones
con clientes y marketing digital para posicionar la solucién en el mercado,
captar nuevos clientes y generar estrategias de crecimiento.

-Equipo de soporte al cliente: Profesionales capacitados para ofrecer soporte
técnico y atencion al cliente, asegurando una experiencia positiva y resolviendo
problemas de los usuarios.

RECURSOS FINANCIEROS:

-Capital inicial: El financiamiento inicial puede provenir de los ahorros de los
fundadores o inversores privados. Esto es necesario para financiar el desarrollo
del producto, la contratacion de talento clave y la adquisicion de recursos
tecnologicos.

-Ingresos recurrentes: A medida que la plataforma gane traccién, los ingresos
provendran de suscripciones mensuales o anuales, ventas de licencias o pago
por uso del servicio de CARRYIQ+.

-Inversion externa o financiacion: Es probable que se necesite inversion
externa a medida que CARRYIQ+ crezca. Inversores o fondos de capital de
riesgo pueden ser fundamentales para ampliar la infraestructura, mejorar las
funcionalidades de la plataforma, o expandir a nuevos mercados.
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