
4.Fuentes de ingresos 

 
La fuente de ingresos principal de nuestra empresa consiste en la venta directa del 
producto a través de Amazon y El Corte Inglés, que su participación porcentual será 
del 85%. Esta fuente va a ser un ingreso por pago único ya que solo se va a poder 
pagar de una vez según se encuentre en stock. Cada termo vendido genera un 
ingreso directo y su precio depende de la forma o tamaño del producto. Vender en El 
Corte Inglés y en Amazon nos costará un total de 0,99€ por cada unidad vendida.  
 
Nuestro termo tiene un precio de 60 € y aceptamos pago en efectivo y tarjetas de 
crédito/débito como Visa y Mastercard. En cuanto a ingresos generales, la fuente 
principal proviene de el pago en efectivo ya que no es un precio muy elevado y los 
compradores suelen disponer de este en mano.  
 
En cuanto a la financiación, aportamos un capital propio de 200.000 € entre las 4 
socias que somos. Este dinero lo conseguimos pidiendo dinero a todos nuestros 
familiares cercanos que confían en nosotros y aunque nos llevamos algún que otro 
rechazo, muchos de ellos confiaron en nuestro producto. 
 
También, mediante un crowdfunding obtuvimos 30.000 € gracias a 3 usuarios que 
nos donaron 10.000€ cada uno. Estos nos comunicaron que su donación se debía a 
que eran 3 deportistas los cuales les parecían una idea excelente y querían 
regalarlas ellos mismos en una charla que tienen con sus fans. Con este 
presupuesto cubrimos la fabricación inicial del producto, el marketing inicial, la 
página web y el almacenamiento y logística, sobrando además 3.000 € para 
imprevistos. 
 
Otra fuente de ingreso es nuestra página web, que tendrá una participación 
porcentual del 15%. Con esta página web que descubrió una influencer 
conseguimos llegar a un porcentaje alto de población que nos compró el producto 
posteriormente. Puede acceder a esta a través de este enlace:  
https://termacmacstudents.simdif.com  
 
En cuanto a los precios, vamos a utilizar una estrategia de precios fijos. Esta 
estrategia se va a basar en mantener el producto a 60€ por muchos termos y dinero 
que vendamos y consigamos.  

 

https://termacmacstudents.simdif.com

