Ingresos y aspectos clave para una empresa de pijamas

1. Fuentes de ingresos:
- Ventas directas (tiendas fisicas y online).
- Distribucion a tiendas (B2B).
- Temporadas especiales (Navidad, invierno).
- Productos complementarios: batas, pantuflas, etc.

2. Regularidad y temporalidad:
- Ingresos constantes durante el afo.
- Aumentos en temporadas festivas e invierno.

3. Aumentos y disminuciones de ingresos:

- Aumentos:Estrategias de marketing, diversificacion de productos, expansién de canales
de venta y fidelizacion de clientes.

- Disminuciones:Competencia fuerte, crisis econdmicas, costos elevados y cambios en la
moda.

4. Financiacion inicial:
- Fuentes: Ahorros personales, préstamos bancarios, inversionistas, crowdfunding,
programas gubernamentales y ayuda familiar.

5. Ingresos estimados:
- Ingresos iniciales entre 3,000 y 8,000 euros/mes, con crecimiento del 50% en
temporadas altas.

Con una planificacion eficiente, marketing adecuado y buena financiacién inicial, la empresa
puede lograr estabilidad y crecimiento.
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