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Ingresos: Si tenemos aproximadamente 12.000 clientes al año y de media en 
España una persona se gasta al año 600 euros, suponemos que en nuestra tienda 
se gasten 100 por lo que nos daría un total de ingresos al año de 1.200.000 euros 
brutos. Este dinero lo obtendremos de la venta de ropa. 
 
Regularidad/temporalidad: Presuponemos que las ventas sean regulares durante 
todo el año menos en estas fechas, que tendremos más ingresos: En navidad y en 
las rebajas de invierno y de verano y en septiembre por la vuelta al colegio 
 
Aumento o desaumento: Como hemos dicho anteriormente, en algunas fechas 
específicas tendremos más ingresos y en otras fechas como en la cuesta de enero o 
en verano los ingresos disminuirán, ya que está comprobado que los clientes en 
estas fechas no suelen comprar. 
 
Financiación: Al ser 5 socias las que vamos a montar la empresa, pondremos 
10.000 euros cada una. Esto nos valdrá para el primer alquiler del local y para los 
primeros gastos de producción, además, pediremos un préstamo al banco de 
50.000 euros que nos ayudará a despegar el proyecto, con gastos como el 
transporte o los suministros básicos del local.  
En esta captura podemos ver los intereses y condiciones del préstamo del banco: 



 
 
 


